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A GARANTICA KEZESSEGVALLALASA KONNYEN ES GYORSAN
ELERHETO A HAZAI VALLALKOZASOK SZAMARA

A joldoltozottség
a legtikéletesebh
ajanlélevél
MAGYARORSZAG — [l Tovabbra is névekedési palyan halad az MFB
Csoporthoz tartozé Garantiqga Hitelgarancia Zrt. Az elsé féléves
adatok szerint a tarsasag kezességvallalasaval 961 milliard fo-
rintnyi hitel jutott tébb mint 40 ezer hazai vallalkozashoz. Ez 17
szazalékos novekedést jelent az el6z6 év azonos id6szakahoz
képest, idokdzben pedig a kezességvallalasukkal nyujtott

hitelek volumene elérte az ezermilliard forintot. Dr. Buiza Eva

Hogyan 6ltdzkddnek

a magyarok, kivaltképp
az Uzleti élet
Kifutopalyara szerepli?
alitak

‘A Magyar Divat & Design
Ugyndkség stratégiat dolgozott

vezérigazgatot kérdeztiik. [cArRanTIQA] ki a magyar divatipar fejleszté- IE
— Az dltalunk nyujtott allami kezes- tavalyi kiugréan sikeres év utan a s eret, Z(I)g;t//mmel ?a.teko.nya.b- = 2
ségvallalas népszerlisége toretlen, sét  legfrissebb (izleti szamaink azt jel- an ul "Jl? f??&a n't&,‘i 'eir't J [a) a|
inkabb azt mondanam, hogy egy- zik, hogy idén is markénslnbve- SZEreploKel. Felkerestuk oket. ﬁ c O
re ndvekszik. A Garantiga bdvulése kedést sikerUlt elérntink. Eppen a N < a‘
2014 ¢ta folyamatos, tavaly pedig a napokban Iéptik at az 1000 milli- o >= .
fennallasunk Ieg§|keresebb evet zar- argl fsmn?os hatart — ennyi kky-hftel +Egy divattervezinek \¢ (O] c?
tuk. Ez azt jelenti, hogy 2018-ban mogott all a Garantiga készfizetd Parizs a Mekkaja...” ‘O < 0
mar minden 6todik kkv-hitelnez a mi kezessége. [TH E
kezességvallalasunk kapcsolddott. A FOLYTATAS A 3. OLDALON Hogyan lesz arra érdemes <

egy magyar divattervezd,

hogy a Burberry atvegye
a formai megoldasait?
Konsanszky Dora
elmeséli.

»DIVATBA HOZTUK
A MAGYART”

BESZELGETES JAGASICS CSONKA HEDVIGGEL
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Kirakatban
a kulisszatitkok

A ,divatteremtés” izgalmas,
de talan megfoghatatlan

2 folyamat. Picit kézelebb

A Sugarbird divatcég tavalyi arbevétele atlépte az
egymilliard forintot. Nem volt mindig igy: a tizenkét éve "‘
alapitott divatmarka kicsiben kezdte, de a koncepcidja
olyan sikeres lett, hogy a sajat szegmensében mara
piacvezetdvé valt, és tébb orszagban is igen nagy
népszerliségnek érvend. A nehéz, de izgalmas utrdl a
Sugarbird Ggyvezetdje, alapitdja mesélt lapunknak.
FOLYTATAS A 6-7. OLDALON

KEDVEZO ELOTERBEN SZECHENYI KARTYA

ARSZABASSAL AZ IPARFEJLESZTES PROGRAM

Ev végéig tartd Specidlis garan- Kiemelkedd __

dijakciét kindl claprogram szerep a kkv-k ‘

a Garantioa az Ujra- finansziro- :-E &_.

2. OLDAL JSS;Z%?E cassben A LEGYEN KEPBEN ON IS!
4. OLDAL .

o G k Nézze meg tajékoztatd videdinkat!
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Aki keres, talal

AZ EV VEGEIG OLCSOBBAN
MEHETNEK BIZTOSRA A HAZAI KKV-K

KEDVEZOBB
ARSZABASSAL

MAGYARORSZAG e

A hazai mikro-, kis- és kdzépvallalkozasok tovab-

HITELGARANCIA

MINDENNAPOK | VELUNK TORTENT

nyUjtott kezességi dijtdmogatas-
nak és a Garantiga altal biztositott
dijkedvezménynek kbdszdnhetéen a
vallalkozasoknak azonban csak 0,3
szazalékot kell fizetnilk.

A vezérigazgatod-helyettes ki-
emelte: a Garantiga allami ke-
zességvallalasaval azok a mikro-,
kis- és kozépvallalkozasok is kisza-
mithatdva tehetik pénzligyi helyze-
tlket és juthatnak hitelhez, amelyek
amugy nem, vagy nem feltétle-
ndl jutnanak a mikodéstikhoz, fej-
lesztéseikhez és ndvekedésikhoz
szUkséges ks forrashoz.

bi fejlodéséhez adhat I6kést a Garantiga Hitel-

garancia Zrt. év végéig tarté akcidja, amelynek
révén a tarsasag még az eddiginél is kedvezébb
dijszabas szerint vallal kezességet a vallalkoza-
sok hiteleire, igy a Széchenyi program beruhazasi

hiteleire is. [caranTiQA]

A dijakcidé lényege, hogy a val-
lalkozasok hiteleire kezességval-
lalast nyujté Garantiga oktéber
8-t6l kedvezményes dijjal vallal
kezességet egyes hitelekhez: a
tarsasag a kezességvallalasi dijat
0,34 szazalékponttal csdkkenti
az év végeig beadott Uj kérelmek
és kivaltasra vonatkozd igénylé-
sek esetében.

»A dijakcidval a Garantiga
Ujabb lenduletet kivan adni annak,
hogy a tarsasag kezességvallala-
sa minél nagyobb aranyban tamo-
gassa a beruhdzasi hitelek és az
éven tuli forgdeszkdzhitelek gaz-
dasagba aramlasat, ezaltal is ki-

EZERMILLIARDOS
HITELALLOMANY

A Garantiga kulcsszerepet jatszik
a hazai kkv-szektor finanszirozasa-
ban: 2018-ban minden &tddik kkv
mogott a tarsasag kezességvalla-
lasa allt, az idén pedig a garantalt
hitelek allomanya elérte az 1000
szamithatdbba és biztonsagosab-  milliard forintot.
ba téve a kkv-k hitelhez jutdsat”
— mondta az akcidval kapcsolat-
ban dr. Nagy Rdbert, a cég ve-
zérigazgato-helyettese.

BIZTONSAG _
ALAGSONY ARON
A Garantiga akcidja a gyakorlat-
ban azt jelenti, hogy a beruha-
zasi hitelek és a tartds — négy
évnél hosszabb futamide-
jd — forgdeszkdz-fejleszté-
si hitelek esetében a ke-
zességvallalasi dij a hitel
Osszegére vetitett 1,04
szazalék, az dllam altal

A Garantiga megrendelésére a Szazadvég altal ke-
szitett kutatas szerint a mikrovallalkozasok 89,5
szazaléka, a kisvallalkozasoknak pedig 97,6 szaza-

léka a legfontosabb miikédési feltételként emlitette

a pénziigyi stabilitast. A kutatasban megkérdezett ‘
mikrovallalkozasok idén beadott hitelkérelmei-

nek 27,3 szazalékara mondtak nemet a bankok, ami

emelkedést jelent a két évvel korabbi szinthez képest,

amikor az elutasitott hitelkérelmek aranya 20 szaza-

lIék koriil alakult. A kisvallalkozasok esetében ezzel el-

lentétes valtozas kovetkezett be: az idei igényléseknek

mindéssze 3,7 szazalékat nem fogadtak el a bankok, Dr.

szemben a 2017-es 7,8 szazalékos arannyal.

IRINYI GARANCIAPROGRAM:
ELOTERBEN

AZ IPARFEJLESZTES

ES A BERUHAZASOK

HAJTOERO

MAGYARORSZAG ™=

A Garantiqa Hitelgarancia Zrt. a ta-
valyi év tavaszan inditotta el a kor-
many altal kidolgozott Irinyi-tervhez
kapcsolddo specialis garanciap-
rogramjat, aminek elsédleges célja,
hogy megteremtse a magyar gaz-
dasag hosszu tavu névekedésének
hajtéerejét. [caranTia]

Az Irinyi-terv legfontosabb célja, hogy az ,Ujraipa-
rositas” hivdszavan keresztll meghatarozza azon
iranyokat és intézkedéseket, amelyek lehetévé te-
szik a folyamatos fejlédést. Eszerint Magyarorszag
szeretné megdrizni jelentés szerepét az eurdpai jar-
mUiparban, tovabb erdsiteni az elektronikai ipar, a
digitalis technoldgia, az egészséggazdasag és a lo-
gisztika terUletét, valamint fejlesztendd szegmens-
ként hatarozza meg a specializalt gép- és jarmu-
gyartast, az élelmiszeripart, a ,zéldgazdasagot”, az
IKT-szektort és a védelmi ipart.

Az Ujraiparositast, a hazai ipar fejlédésének se-
gitését a kormanyzat komplex eszkdztarral segiti. A
befektetések kdzvetlen 6sztonzése mellett azonban
legalabb ennyire fontosak az olyan indirekt eszko-
zOk, mint példaul a gazdasagszabalyozas, vagy a
finanszirozashoz valé hozzajutas elésegitése is.

e

S - -

ELERHETO KOZELSEGBEN

A Garantiga Irinyi Garanciaprogramjanak célja az
elébb emlitett agazatokban mikodd vallalkozasok ki-
emelt tdmogatasa. A programban nemcsak kkv-nak
mindsuld vallalkozasok vehetnek részt: a kezességet
tulajdonképpen méretre, illetve tulajdonosi kdrre vald
korlatozas nélkdl minden Magyarorszagon mukodé
vallalkozas igényelheti. Egyetlen feltétel, hogy a vallal-
kozas ftevékenysége vagy a hitelcélja az Irinyi-terv-
ben szerepld agazatokhoz kapcsolddjon. Mivel e
kezességet a Garantiga sajat kockazatra véllalja, az
dllami tdmogatasi szabalyokat nem kell alkalmazni.

ERDEMI TAMOGATAS

A nagyobb Ugyletek tamogathatdsaga érdekében a
Garantiga médositott a vonatkozo limiteken is: egy
Ugyfélcsoport vonatkozasaban a maximalisan vallal-
hatd kezesség 800 milli¢ forint. Mivel a kezességvalla-
las szazalékos mértéke valaszthato (de legfeliebb 80
szazalék), igy példaul 50 szézalékos (ez az altalano-
san ajanlott mérték) kezesség mellett 1,6 milliard fo-
rintos Ugylet is garantalhatd. A program a folydszam-
lahitel kivételével minden hitel- és garanciakonstrukciod
szamara elérhetd. A program keretében a kezesség
kedvezményes, 1 szazalékos dijon vehetd igénybe.

HITELGARANCIA
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,A KEZESSEGVALLALAS
KOMOLY SEGITSEGET JELENT
A VALLALKOZASOKNAK”

DR. BUZA EVA, A GARANTIQA HITELGARANCIA ZRT. VEZERIGAZGATOJA «Q* b NN

FOLYTATAS AZ 1. OLDALROL

- Mit6l ennyire nép-
szerii a kezességvalla-
las a hazai kkv-k koré-
ben? Mi a siker titka?

— Nyilvanvald, hogy az el-
mult évek gazdasagi né-
vekedése és a latvanyos
GDP-bdvilés a hazai kis- és
kdzépvallalati szektor sza-
mara is kedvezd kormyeze-
tet biztositott és biztosit a
fejlédéshez. Ez azt jelenti,
hogy tovabbra is magas a hi-
telezési dinamika, a Garan-
tiga kezességvéllalasa pedig
valdban komoly segitsé-
get jelent a vallalkozasok-
nak abban, hogy a bankja-
iktdl forrasokhoz jussanak.
Tulajdonképpen minden ha-
zai kereskedelmi bankkal és
takarékszovetkezettel kap-
csolatban allunk, igy a ke-
zességvallalasunk nagyon
kénnyen és gyorsan elérhetd
a vallalkozasok szamara.

- Ahogy ma divatos
fogalmazni: felhaszna-
Iébarat szolgaltatast ki-
nalnak...

— lgy igaz! Evek 6ta fej-
lesztjik a termékeinket és
a folyamatainkat, dijaink
kedvezd&ek, sét bizonyos
esetekben még allami dij-
téamogatas is kapcsolddik
hozzajuk. A bankokkal k6z6-
sen kialakitott digitalizalt ke-
zességvallalasi folyamatunk
biztositja, hogy a kezesség-
vallaldasunk igénybevétele
nem jelent plusz adminiszt-
racios terhet a hiteligény-
I6nek. Szintén a digitalizalt
infokommunikécios rend-
szerlink és a standardizalt
folyamataink tették lehetévé
a kezességvallalas atfutasi
idejének atlagosan 1,5 napra
csokkentését is. Tavaly janu-
artél a portfoligaranciat is
bevezettlk, ahol atfutasi id§
nélkul torténik meg a kezes-
ségvallalds. Minden fejlesz-
téslink azt a célt szolgalja,
hogy az intézményi kezes-
ségvdllalassal minél tobb
olyan életképes és fejlédni
akar¢ vallalkozast tamogas-
sunk, amely a kezességval-
lalas nélkdl nem tudna hitel-
hez jutni.

- Ha tehat a vallal-
kozas barmilyen okbél
nem lenne hitelképes,
akkor johet a Garantiqa
kezességvallalasa, és
az igénylé megkaphatja
a hitelt a bankjatol.

— LeegyszerUsitve a dol-
got errdl van szo, legalabbis
ami a hitelek fedezetét illeti.
Ezzel egyUtt fontos gazda-
sagpolitikai elvaras vellink
szemben, hogy az intézmé-
nyi kezességvallalas addi-
cionalitéasat noveljik, ami
a kockazatosabb vallalati
szegmens forrashoz juta-
sanak elésegitését jelenti.
Az eldbbieken tul érdemes
megemliteni, hogy a hazai
kkv-szektor hitelpenetracio-

" »A hazai

kkv-szektor
hitelpenetracioja
jelenleg még elmarad

ja jelenleg még elmarad az
Eurdpai Uni¢ atlagatdl és a
V4-ekétdl is. Igy az altalunk
nyUjtott intézményi kezes-
ségvallalasnak tovabbra is
nagyon fontos szerepe van a
hazai kkv-k hitelfelvételének
elésegitésében. Persze igény
is van erre: kutatasunk sze-
rint a hazai kkv-k beruha-
zasi kedve 2017 6ta nem
lanyhul, és az egyéb for-
rasok mellett a bank-
hitelek tovabbra is
kedvelt finanszi-
rozasi formanak
szamitanak a
korukben.

az Eurdpai Unio
atlagatol es
a V4-ekétol is.”

EGYRE JELENTOSEBB A MEGUJULO ENERGIAFOR-
RASOK FINANSZIROZASI IGENYE

VAN U] A NAPALATT

MAGYARORsZAG — B A megujuld energiaforrasok eldallitasa és
a tiszta energia hasznositasa stratégiai fontossagu kérdéssé
valt. Rézner Anna, a Garantiga Hitelgarancia Zrt. Uzletfejlesz-
tési lgazgatosaganak vezetéje azt mutatja be, hogy a cég mi-
ként segiti a fiatal iparag finanszirozashoz jutasat. [caranTiqal

— Naperém létesitéséhez kapcsoldddan
mar 2016-tdl megjelentek az elsd kezesség-
vallalasi kérelmek. Az erételies ndvekedés
azonban 2018 elején kezdddott el, 2019-ben
pedig folytatédott a tendencia. A kezesség-
véllalasok jellemzden kis méretd, maximum
500 kilowattos naperémuvek Iétesitésének
finanszirozasahoz kapcsolddnak, amelyek a
KAT-rendszer keretében valésultak meg.

- Mit gondol, tovabb novekedhet
a teriilet finanszirozasi igénye?

— A 2019. méjus 1-jével megvaltozott
megujulé energiaforrasbdl termelt villamos
energia tdmogatasi rendszer lehetévé tesz
barmilyen méretl erémdegységre vonatkozé
beruhézast a METAR KAT-¢s Prémium rend-
szer keretein bellil. Az elmult id6szakban a
vallalkozasok egyre tapasztaltabbak és felké-
szliltebbek lettek, igy varhatdan a kezesség-
vallalés ndvekedési tendencidja is folytatodik.

- Van-e olyan sajatossag, amely
miatt a Garantiqga bizonyos termékei

kifejezetten alkalmasak a naperomii-
vekhez kapcsolodé finanszirozas ta-
mogatasara?

— Az igények rendkivil sokszintek,
igy termékeink kozul nem tudok egyet
kiemelni. A Garantiga kiilénbdzd ke- o
zességvallalasi megoldasokat kinal a
naperémd létesitéséhez kapcsolddo be-
ruhdzasok megvaldsitasahoz. A megfele-
I8 konstrukcio kivélasztasaban mar a banki
dontés el6tt tamogatast nydjtunk a pénztigyi
intézményeknek. Termékeinkkel és szol-
galtatasainkkal arra térekszunk,
hogy a Garantiga kezességval-
lalasaval tamogatast nyerjen
a pénzlgyi intézmények erre
iranyuld finanszirozasi stra-
tégidja, valamint az a kor-
manyzati szandék, hogy a
nemzetgazdasag eziranyu
fejlesztésével minél inkabb
noévekedjen a megujuld
energiaforrasok felhasz-
nalasanak aranya az
energiatermelésben.

pzner Anna,
a Garantiqa
elgarancia Zrt.

atésaganak
vezetdje
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KRISAN LASZLO, A KAVOSZ ZRT. VEZERIGAZGATOJA: A SZECHENYI KARTYA PROGRAM
KIEMELKEDO RESZT KEPVISEL A KKV-SZEKTOR FINANSZIROZASABAN

A SZUKSEGES PLUSZ,

MAGYARORSZAG — I A Széchenyi Kartya Prog-
ramot (SZKP) tizenhét éve miikédteti sike-
resen a KAVOSZ Zrt. A cég vezérigazgatdja,
Krisan Laszl6 a program téretlen sikeressé-
gérdol szamolt be, ugyanakkor arra is kitért,
hogy volna mit javitani a magyarorszagi
kkv-k pénziigyi tudatossagan. [caranTiQa]

— A magyarorszagi mikro-, kis-
és kozépvallalkozasok korében
napjainkban is a hitelek és a pa-
lydzatok dltal biztositott forrasok
szamitanak a legnépszerlibb
kllsd finanszirozasi formaknak.
Tovabbra is jelentds probléma,
hogy az allamilag tamogatott hi-
teleket joval kevesebb vallalko-
zas veszi igénybe, mint ahany-
nak sztksége lenne ra. A kkv-k
még mindig nem ismerik igazan
a finanszirozasi lehetéségeiket,
de akik ismerik, azok sincsenek
tisztdban minden részlettel. Az
jol latszik, hogy Magyarorsza-
gon alapvetéen tarsadalmi szin-
ten van szikség a
pénzUigyi tudatos-
sag fejlesztésére,
féként a legkisebb
véllalkozasok ese-
tében, amelyekben
a cég pénzlgyi tu-
datossaga egyenld
a cégvezetd pénz-
Ugyi tudatossagaval. A magyar-
orszagi kkv-k — szamaranyukat
tekintve — évek Ota a bankhitelt
legritkdbban hasznaldk kézétt
vannak az EU-ban, ugyanakkor
a legmagasabb aranyban vesz-
nek igénybe tdmogatott finan-
szirozast.

- Mi lehet ennek az
oka, és milyen megoldasi
lehetéségek érhetdk el?

— Az okok kozé tartozik a
bankok kockazatkerUld Uzlet-
politikaja, az alacsony mértékd
hitelezési hajlanddsaga, illet-
ve a banki finanszirozas irant
megnyilvanuld vallalkozai bizal-
matlansag is. Mindezek ellené-
re létezik Magyarorszagon egy
program, amit 17 éve sikeresen
mUkddtet a KAVOSZ Zrt. Ez a
Széchenyi Kartya Program. Az
elmult években komoly eredmé-
nyeket értlnk el a hazai kisval-
lalkozdi kor finanszirozasi lehetd-
ségeinek megteremtésében és
fellenditésében, a vallalkozok és
a bankok kdzétti ,ellentét” felol-

" A program a val-
lalkozasoknak barmi-
lyen tipusu forrashia-
nyara alternativat tud
kinalni, igy a vallal-
kozasok sajat, egyedi
igényeikhez, terveik-
hez igazithatjak a fi-
nanszirozasi palettat. {or finanszirozasa-

dasdban. A telies program kere-
tében hat 6nallé hitelkonstrukcid
érhetd el, az elemeik egymas-
ra épuinek, és akar egyidejlileg,
egyszerre is felhasznadlhatok.

- A Széchenyi Kartya
Programnak mekkora sze-
repe van a kkv-szektor fi-
nanszirozasaban?

— Tavaly az SZKP éves szer-
z8dott hiteldllomany 22 sza-
zalékos névekedése mesz-
sze felllmulta a legmerészebb
elképzeléseinket is, hiszen az
MNB altal kdzzétett adatok
alapjan a hazai kkv-szektor hi-
telallomanyanak né-
vekedése az elmult
évben minddsz-
sze 12 szazalékos
volt. Az SZKP tehat
kiemelkedd részt
képvisel a szek-

ban, és részinkrdl
megvan mind a képesség, mind
a szandék arra, hogy egyre na-
gyobb hitelezési volument valé-
sitsunk meg, amihez természe-
tesen létfontossagu a kormany
eddig is tanusitott kivételes ta-
mogatasa.

- Hogy latja: tovabb bé-
viilhet azon kkv-k kore,
amelyek élnek az SZKP
nyujtotta lehetoségekkel?

— Nem feledkezhetlnk meg
arrdl, hogy a legutdébbi unios fej-
lesztési ciklusban (2014-2020) a
vissza nem téritendd eszkdzok
joval nagyobb aranyban voltak
jelen, mint a visszatéritenddk,
ami arra 0sztdndzte a kkv-kat,
hogy inkdbb a palyazatok ira-
nyaba mozduljanak. Ezek a le-
hetdségek viszont megsziinnek
vagy mar részben kifutottak, igy
az dltalunk kindlt hitelfinanszi-
rozas szerepkdre még jobban
megnd majd.

- Be tud szamolni si-
kertermékrél?

Krisan Laszlo,
a KAVOSZ Zrt.
vezérigazgatéja

— A nyolc éve indult Agrar
Széchenyi Kartya (ASZK) for-
galmazasa az idei évben ismét
szarnyalt. Az elsé kilenc hdnap-
ban 26-27 szazalékos ndve-
kedést realizaltunk az eléz8 év
azonos idészakahoz képest. Ez
3600 hitelszerzdést és 43 mil-
liard forint kinelyezett hiteldsz-
szeget jelent. Az ASZK kiemelt
segitséget jelent az agrarval-
lalkozasoknak, kilonds tekin-
tettel az 8stermeldknek, a fi-
atal gazdaknak és a csaladi
gazdalkoddknak. 2015-t6l mar
igényelhetdk kulénbdzd, un.
tobblettdamogatott ASZK-hitel-
altipusok is, amelyek az érintett
vallalkozasok mikoddképessé-
gének fenntartasat hivatottak
segiteni valsaghelyzet, igy az

id&jarasi karok miatti termés-
vesztés esetén. Ezen tdbblet-
tdmogatott ASZK-konstrukci-
Ok esetében az érintettek akar
teliesen kamat-, dij- és kolt-
ségmentesen vehetik igénybe
a hitelt, ami komoly segitséget
jelent a kart szenvedett gazdak-
nak. Az ASZK bevezetése 6ta
kdzel 17 ezer hitelUgylet kerUlt
jévahagyasra, és a szerz8dott
hitelallomany elérte a 174 milli-
ard forintot.

- Milyen szamokkal ta-
lalkozunk az SZKP egé-
szében?

— A jovahagyott hitellgyletek
szdma meghaladta a 300 ezret,
és a program keretében a szer-
z6d6tt hitelek allomanya atlépte

a 2350 milliard forintos hatart.
A program a vallalkozasoknak
barmilyen tipusu forrashianya-
ra alternativat tud kinalni, igy

a vallalkozasok sajat, egyedi
igényeikhez, terveikhez igazit-
hatjak a finanszirozasi palettat.
Az egyedulalldan hosszu ta-

vU program hitelei a mai napig
minden piaci koriimény kozétt
a legjobb arazasi és feltétel-
rendszer szerint mdkoddnek, mi-
nimalis adminisztracié mellett.
Az allami kamattamogatas biz-
tositasa csokkenti az Ugyfelek
fizetési terheit, az allami garan-
cia enyhiti a bankok kockaza-
tét, igy a vallalkozasok alacsony
kamatszint mellett juthatnak
hozza a fejlédést, a nbvekedést
elésegitd hitelekhez.

A JOLOLTOZOTTSEG
A LEGTOKELETESEBB
AJANLOLEVEL

NEM HORDANIL...
VISELNTI!

HOGYAN OLTOZKODNEK A MAGYAROK,
KIVALTKEPP AZ UZLETI ELET SZEREPLOI?

Dr. Schiffer Miklos
stilusszakembert kérdeztiik

LA divatot gyakran 6sszekeverjik az 6ltozkodéssel,
pedig jéval tobb annal. Stilusosnak lenni, vagyis a
ruha éltal kifejezni magukat csak kevesen tudjak”
— inditotta a beszélgetést ar. Schiffer Mikios.
Kétségtelen, hogy a ruha teszi az embert az
Uzleti életben is. Nemcsak azért, mert egy stilu-
sosan 06ltozétt emberre j6 ranézni, hanem észlel-
juk az Uzenetet is: az illetd ad magara, 6ssze-
szedett és igényes. ,Nem Vvéletlen, hogy Ronald

Lauder Uzletember azt mondta, hogy két hason-
|6 képességl és tudasu jeldlt kdzdl 6 mindig a
jol Bltozottet valasztja...” — tette hozza a stilusz-
szakember.

A magyarokat leginkabb a németek konzer-
vativ izlésvilaga befolyasolja, ezért a visszafogot-
tabb szinek és formak jellemzik a ruhatarunkat.

»,Ma pedig mindent els6pdr a ,casual” hul-
lam. A kényelmes viszont sokszor sajnos egyet
jelent a trehannyal” — beszélt tapasztalatairdl dr.
Schiffer Miklos.

Egy olasz bankar mindig tokéletesen szabott
oltényben, ropogos ingben és fényesre pucolt
cipdben jelenik meg, raadasul nem egyszerlien
hordja azt, hanem tudja viselni is. A 21. szazad
mindig rohand embere viszont elényben része-
siti a praktikus és gyors megoldasokat, igy nem
csoda, hogy a nék esetében az egykor alapsza-
balynak szamité harisnya,
mig a férfiaknal a nyakken-
dé kikopdfélben van.

»Ha valakinek van sti-
lusa, azt viseli, ami neki
jol all. Adottsaga-
ink redlis ismere-
te, az 6nkritika
is sokat szamit,
igy egy stilu-
sos holgy so-
ha nem vesz
fel tul szdk
ruhat, egy
férfi pedig tul
bd sltonyt” — zar-
ta a beszélgetést
a leggyakoribb 4l-
tozkoddési hibak-
kal dr. Schiffer
Miklos.

Dr. Schiffer
Miklés

FOTO: SCHRAM ANDRAS
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HUZOAGAZATOT TEREMTENENEK A MAGYAR DIVATIPARBOL

KIFUTOPALYARA

ALLTAK s

MAGYARORszAG == [T7] A Magyar Di-
vat & Design Ugynékség (MDDU)
stratégiat dolgozott ki a magyar
divatipar fejlesztésére, hogy minél
hatékonyabban tudja tamogatni az
ipari szerepldket. F6 céljuk, hogy
Magyarorszag a régio divatkoz-
pontjava valjon. [caranTioA]

Az iigynokség mentoring
programjanak koszonhetoen
amagyar tervezék olyan rangos diva-
teseményeken mutatkozhatnak

be, mint a Milano Fashion

Week. A hazai forumoknak

szintén kiemelt szerep jut

amagyar divat népszerd-
sitésében. llyen példaul

a novemberi Budapest

Central European Fashion

Week vagy a Budapest

Fashion & Tech Summit.
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A magyar divat- és designmarkak
nagyon kreativak, minéségben szin-
te kivétel nélkll magas szinvonalat
képviselnek, am els@sorban finan-
szirozasi problémak miatt kevés le-
hetéséguk van, hogy a globadlis pia-
con is megjelenjenek.

Az MDDU 6sszekapcsolja a di-
vatipari szerepléket, koordinald
szakmai szervezetként négy terl-
let fejlesztésén dolgozik: oktatas,
gyartas, kereskedelem, valamint
a tervez8k hazai és nemzet-
kozi stabilitdsanak megdr-
zése. Stratégiai munka-
anyagukban a szakmai
koordinacié er8sitése, az
iparag marketingjének és
promdcidjanak hatéko-
nyabba tétele, a hazai
divatipari termékek ke-
reskedelmi és export-
lehet8ségeinek javitasa,

a mingdségi és elérhetd
gyartas fejlesztése, vala-
mint a nemzetkdzi szinvo-
nalu oktatas elésegitése all
a fokuszban.

— Azon dolgozunk,
hogy a magyar divatipar
hozzajaruljon a nem-
zetgazdasag ndveke-
déséhez, valddi huzdaga-

zatta véljon és Ujra elismert legyen
— fejtette ki lapunknak Bata-Jakab
Zsdfia, az MDDU vezetdje.

Napjainkra a textil- és ru-
hazati ipar sulya jelent8sen
lecsdkkent Magyarorsza-
1. gon. Ma kordlbelll 3000
. magyar cég foglalkozik
. . divat- és designtermé-
*a _ kekkel, az aktiv terve-
‘f'-. z6k szama 250 és
== 300 kozGtt mozog.
— A mi szerepunk

mélypontra kerdlt.

az, hogy példaul az Uzletfejlesztés-
hez, az Uzleti életben vald boldogu-
lashoz a megfelel§ szakmai tudast

atadjuk a palyakezddknek, illetve a
gyarté és tervezdi oldalt dsszekap-
csoljuk, hogy az infrastruktura dsz-
szehangoltan mdkddjén — mondta

el Bata-Jakab Zsdfia.

A stratégiai munkaanyag mar el-
készUlt, de a véglegesitése csak a
gyartokkal, a hazai brandekkel és
egyetemekkel vald egyeztetést ko-
vetéen torténik csak meg. Emellett
pedig megkezdddott az elézetes
kormany-el6terjesztés tervezetének
Osszedllitasa is.

— Fontos feladatunk tovabba a kul-
turdlis és turisztikai agazatokkal va-
16 egyUttmUkodés kialakitasa, illetve
er@sitése, hiszen vellik szamos szi-
nergia adddik a magyar divat fejlesz-
tése és orszagimazs-formald erejé-
nek fokozasa érdekében — szbgezte
le Bata-Jakab Zsdfia.

A ket vilaghaboriu kozotti idoszakban Magyarorsza-
gon viragzott a divatipar, nem véletlendl hivtak minket a Kelet
Parizsanak. A szocializmus azonban a divatot is uniformizal-
ta, elsOpodrve az egyedi Oltdézkddést, a magyar divatipar igy



61 I. SZAM | 2019. NOVEMBER

HITELGARANCIA

HITELGARANCIA

71 1.SZAM | 2019. NOVEMBER

" »Piacveze-
t6 divatcégként
kotelességiink
helyes iranyt
mutatni a fiatal
divatkedvelok-
nek.”

DIVAT | EGY SIKERSZTORI KULISSZATITKAI

»A marka
vilagcégekkel
kollaboralunk,
vilagsztarok
beteljesiilt, és

magyart.”

mar bizonyitott:

viselik a ruhainkat,
kvazi a misszionk

divatba hoztuk a

Mintapélda

EGY MAGYAR DIVATCEG, AMELY DIVATBA HOZTA A MAGYART

. —
MAGYARORSZAG

— A Sugarbird divat-
céget 2007-ben alapi-
tottam azzal a maig él6
misszidval, hogy divatba
hozzuk a magyart. En-
nek okan az elnevezést
a magyar népmeseék
madarai ihlették, nem
mellékesen a Sugarbird
elnevezés a nemzetkdzi
divatszegmensekben is
igen jol hangzik...

— Alapvetéen az volt a kon-
cepcid, hogy a marka minél
kedveltebb legyen Magyaror-
szagon. Mar a kezdet kezdetén
a magyar gyartasra épitetttink,
magyar rajzfilmfigurakkal dol-
goztunk, igy értelemszert volt,
hogy magyar modellekkel nép-
szerUsittink majd.

— A Sugarbird a kategdrigjan
belll piacvezet cégnek sza-
mit. Marketingjében, értékte-
remtésében és brandértékében
egyarant. Ahany orszagban je-
len van, mindenhol a magasan

B A Sugarbird tavalyi arbevétele atlépte az egymilliard
forintot. Nem volt mindig igy: a tizenkét éve alapitott divatmarka kicsi-
ben kezdte, de a koncepcidja olyan sikeres lett, hogy a sajat szegmen-
sében mara piacvezetéveé valt, és té6bb orszagban is mérheté népsze-
rtiségnek 6rvend. A nehéz, de izgalmas utrél Jagasics Csonka Hedvig,
a Sugarbird ligyvezetdje, alapitdja mesélt lapunknak. [caranTiQA]

pozicionalt markakkal kezelik
egyUtt. Jelenleg hazankban az
egyetlen olyan divatmarka va-
gyunk, amely sajat maga donti
el, mit tervez és gyart. Ezt a vi-
lag aktualis divattrendijeitdl flg-
getlentl megtehetjuk. Ennek
az az oka, hogy a marka mar
bizonyitott: vildgcégekkel kol-
laboralunk, vildgsztarok viselik
a ruhdinkat, kvazi a misszionk
beteljesllt, és divatba hoztuk a
magyart.

— A Sugarbird arbevétele a
tavalyi évben atlépte az egy-
milliard forintot. Ez az adat
a maga piaci kérnyezetében
piacvezetdének és kiemelke-

¥ AMELYBEN EGYEDULALLO

JAGASICS CSONKA HEDVIG, A SUGARBIRD DIVATMARKA UGYWEZETOJE, ALAPITOJA, A KAVOSZ PARTNERE

dének szamit, mindennek
kdszdnhetéen meghataro-

z6 szerepUnk van az aktua-
lis trendek formalasaban; erd-
sen trendformald szereplnk
mara stabilizalddott a magyar
divatpiacon. Emellett a kil-
foldi piaci jelenlétiink a ke-
let-kbzép-eurdpai régioban is
rendkivil sikeres. Ennek ko-
szbnhetben arbevételink 35
szazaléka mar a kulfoldi érté-
kesitésbdl szarmazik. A Su-
garbird elsésorban a cseh és
szlovak piacon népszeru.

DIVAT | EGY SIKERSZTORI KULISSZATITKAI

L, GOAK OLYAN PROJEKTBE FOGJ BELLE,

VAGY!”

— A ndvekedést nagyon so-
kaig csak sajat forrasbdl, a sa-
jat hasznunk visszaforgatasaval
finansziroztuk. Az elmult 6t év
jelentésebb névekedési hulla-
manak finanszirozasara vet-
tlk igénybe a Széchenyi Kartya
Folydszamlahitelt. A néveke-

dés kapcsan felmerdlt arcu-

lati frissités, a vallalatiranyitasi
rendszer fejlesztése, a bérno-
vekmeények, a dinamikus piaci
kdérnyezet lekdvetése és a piac-
vezetd pozicid megdérzéséhez
kapcsolddo koltségndvekmény
fedezésére vesszik igénybe a
Széchenyi Kartya Program dltal
biztositott hitelt. A cég elért egy
olyan pontot, ahonnan a tovab-
bi nbvekedéshez tékeinjekcid
szikséges, hogy az értékmeg-
6rzés mellett fennmaradhasson
a meghatarozé piaci pozicio, il-

letve a ndvekedsés is fenntartha-
6 legyen.

— A vilag leghiresebb, leg-
ismertebb és legértékesebb
karaktereivel, rajzfimhd&seivel
dolgozunk, legyen szé Mickey
egérrdl, Tapsi Hapsirdl, vagy
éppen a Zsolnay-mintardl. Raj-
tunk kivil a licencekkel csak a
legnagyobb cégek dolgozhat-
nak vilagszerte. A kollekcidter-
vezés nagyon izgalmas munka,
komoly elfogadtatassal, nemzet-
kdzi csapatmunkaval készilnek
a ruhaink. A licenctulajdonosok
a tervezésbe nem szdlnak bele,
de folyamatosan kontrollainak,
hogy az elkészllt produktumok
beleférienek az § altaluk felalli-
tott értékrendbe. Nekink az Uj
dolgok, az Uj mintak jelentenek
igazi kihivast. Most példaul az,
hogy 2020-ban inditjuk a Frida
Kahlo-projektinket.

— Els6ként a népszerliség
megszerzését mondanam. Azt a
pontot, amikor mar tiz emberbdl
kilenc ismerte a ru-
hamarkat — ez min-

»Nem tudjuk fel-

cégtdl, ami mar nagyon komoly
szintlépés volt. Hasonld volu-
mend torténést fél évvel ezeldtt
éltink meg, amikor majdnem
eladtuk a cég egy részét egy
befektetének. Végul nem tértént
meg, és nagyon jo érzés volt el-
engedni a lehetdséget — ismét
léptlink egy szintet. Ez mar a
»Sales™énbizalomrdl és a marka
ismertségérdl, értékérd| szolt.

— Magyarorszagon mar di-
vatba hoztuk a magyart. Es ez
nemcsak a heritage témara ér-
tend&, hanem az egész cégre.
Mint kedvelt, az elsé pillanat-
tél kezdve magyar munkaerd-
vel dolgozd, a magyar divatot
felvallalé és képviseld cégre. Es
még eléttink a jévd, ugyhogy
van dolgunk. Marketingkoncep-
cionk fontos része, hogy a ve-
vé minél jobban megismerje a
markat, azt, ahogyan a termé-
kek készlinek. Nem tudjuk fel-
venni a versenyt a fast fashion
gyartasi araival, az alularazott,
gyermekmunkaval készdlt ter-
mékekkel, de meg tudjuk mu-
tatni, hogy bennink mi a j6, mi
a jobb. Megprobaljuk azt az
értékrendet elbtérbe helyezni,
ami szerint nem az a cél, hogy
minél tbb olcso,
eldobhatd terméket

A venni a versenyt a ) .
denképpen megha-  fast fashion gyarta- adjunk el, hanem in-

tarozo idészak volt.  si araival, tovabba
az alularazott, gyer-
o mekmunkaval ké-
dott, hogy elertiink sziilt termékekkel,
de meg tudjuk mu-
tatni, hogy benniink
mi a j6, mi a jobb.”

Akkor mar latszé-

valamit, de meg-
jegyzem, nem feltét-
lendl volt j6 érzés.
Viszonylag hamar népszerU-

ek lettlink, de ez legaldbb any-
nyi negativ éménnyel jart, mint
pozitivval. De valo igaz, elér-
tink valamit, és felfigyeltek rank.
Amennyiben a szakmai eléme-
netelt nézzik, az a Moana kol-
lekcidra valo felkérés volt a Walt
Disney londoni kdzpontjabdl.
Ahogyan ott dltink a privat mo-
ziban, a kis budapesti tervezd
team tagjaiként, az nekem meg-
hatarozé élmény volt... Kreativ
elismerést kaptunk egy vilag-

kabb kevesebb da-
rabot értékesitsiink,
a vasarlonak viszont
a korrektul eléalli-
tott termékek va-
lasztasa legyen a 6
szempontja. Piacvezetd divat-
cégként kotelességlnk helyes
iranyt mutatni a fiatal divatked-
veléknek.

— Csak olyan projektbe fog;j
bele, amelyben egyedulalld
vagy! Es ami talan a legfonto-
sabb: érts a szakmadhoz!
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KONSANSZKY DORA SZERINT A SIKERHEZ
ELENGEDHETETLEN A FOLYAMATOS ONKEPZES

»~KORTALAN
DIVATO'T KINALOK”

MAGYARORSZAG o [HH
Konsanszky Doéra
kollekcidira az igé-
nyesség €s a minéség
jellemzd, fliszeriik pe-
dig a Parizsbodl hozott
kifinomult stilusér-
zék. Hogyan lesz arra
érdemes egy magyar
divattervezé, hogy a
Burberry atvegye a
formai megoldasait?
Interjunkbal kideriil.
[GARANTIQA]

- Hogyan lesz valakibél
elismert, keresett divat-
tervez6 ma Magyarorsza-
gon?

— Az én esetemben ez tdbb-
éves kitartd tanulas, munka,
kollekciok létrehozasanak ered-
ménye, illetve azt is fontos, hogy
a hazai piacon kivll a nemzet-
kdzin is jelen vagyok.

- A parizsi tanulma-
nyaid hogyan formal-
tak a divattervezdi
munkadat?

— Nagyon fontos az
eredeti forras, vagy-
is egy adott szak-
ma megszlletésé-
nek bdlcséjében
eltolteni hosszabb
idét, tanulni, tanul-
manyozni a mUko-
dését. Egy divat-
tervezének Périzs a
Mekkdja... A divat nem
mas, mint egy jelrend-
szer. Divatrdl csak ak-
kor beszélhetlink, ha
a viselet mar nem-
csak jellegzetes vagy
szikségszery, ha-
nem valtozatos, gaz-
dag és sokoldalu is.
Parizsban lehetéségem
volt a divat kulénleges jel-
rendszerét megtanulni, amit
azéta is alkalmazok.

- Hogyan lehet fel-
Iépni a divat vilag-
szinpadara?

FOTO: BARNA BALINT

Hitelgarancia Zrt.

Az MFB tagja
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Garantiqg@wﬂltelgamncla

Kis- és Kozépvallalkozisok Uzleti Lapja | Alapitva: 2015

— Konzekvens szakmai épit-
kezéssel és Onképzéssel. Utdb-
bi nagyon fontos, hiszen a meg-
feleld iskolai végzettségen tul
elengedhetetlen a folyamatos
fejlédés. Es ne feledkezziink
meg a nemzetkdzi kapcsolat-
épitésrdl, a szakmai kidllitaso-

p kon, vasarokon vald részvétel-

rél sem.
= Mi minden sziiksé-
. ges ahhoz, hogy egy
. sikeres divatmarkat
épitsiink fel?

— Legyen egy egye-
di latasmad, egy sajat
esztétika, sajat lUze-
net arrdl, mit és kinek

szeretnéd tervezni,
ajanlani az altalad ter-
vezett munkakat. A stra-
tégia mellett az innova-
tiv latasmad is fontos,
a jo Uzleti tervrdl nem is
beszélve.
- Es mi Kon-
sanszky Dora sti-
lusesszenciaja?
— A minéség és a szaba-
szati megoldasok, vagyis a
ruhdim nemcsak a fotékon
néznek ki jol, hanem
az életben is. Sza-
mos Visszajelzést
kapok arrdl, hogy
a ruhaim igényesek,
j6 minGséguek, szé-

Modellérték

pen kivitelezettek és kényelme-
sek. Erre mindig oda kell figyel-
ni, a szilkséges plusz pedig a jo
design. En kortalan divatot kina-
lok olyan vasarloknak, akik sze-
retik az esztétikummal atitatott
kdrnyezetlket.

= Milyen szakmai elis-
meréseket kaptal? Me-
lyikre vagy kiilondosen
biiszke?

— Szamos hazai és nem-
zetkdzi megjelenéssel, dijjal
blszkélkedhetek. A legutdb-
bi elismerés — amire szakmai-
lag kuldndsen blszke vagyok
— az volt, hogy a 2013-as ta-
vasz/nyar kollekciomban olyan
formai megoldasokat hasznal-
tam, amelyeket a 2020-as tava-
szi-nyari szezonban a Burberry
is alkalmaz.

- Volt olyan munkad,
ami igazan nagy kihivast
jelentett a szamodra?

— Rost Andrea fellépbru-
hdja Pldcido Domingdval k-
z8s, Népstadionbeli koncertjén
egyértelmUlien az volt, ahogyan
példaul egy Nobel-dij atadasra
tervezett ruha is. Az énekesek-
nek vagy szinészeknek készi-
tett szinpadi kosztimak szintén
nagy kihivast jelentenek, mivel
ezek esetében nemcsak a lat-
vany, hanem a funkcid is na-
gyon lényeges szempont.

HOGYAN KEPZELJUK EL
A DIVATTERVEZOK MINDENNAPJAIT?

KIRAKATBAN

mAGYARORszAG == [ | A tervezéstdl a kifutoig,
vagyis maga a ,,divatteremtés” egy atlagem-
ber szamara izgalmas, ugyanakkor megfogha-
tatlan folyamat. Két hazai stilusikon, Makany
Marta és Zoob Kati azonban elarult néhany
kulisszatitkot, hogy kicsit jobban belelassunk
a divattervez6k munkajaba. [caranTioA]

A tervezés athatja a divattervezd életét, még interju kdzben is
képes szabasminta-szériat vagni olléval — egy pillanatra sem
allhat meg az alkotas.

Makany Martardl van szd, akinek a nevéhez jellegzetes, ki-
forrott stilus kothetd. Emellett pedig komoly kildetéssel is dol-
gozik: teltebb holgyeknek szant kollekcidkat tervez. A divatter-
vez@ 6l tudja, hogy milyen nehéz egy molett nének ma csinos
ruhat taldlnia, hiszen nem
is olyan régen még 4 is
ebbe a tdborba tartozott.

,S0K éves tapasztala-
tom van a sajat testem-
mel. En is szerettem volna
fiatalosabb, divatosabb ru-
hakban jarni duciként is” —
vallotta be a divattervezd,
majd hozzatette: ,mindig
az anyagokbdl, mintakbdl
meritek 6tletet, szamom-
ra azok jelentik a kiindulasi
alapot”.

Most leginkabb fényes
nyomasu, matt anyagokkal
és barsonnyal dolgozik, és még mindig kedveli a himzett minta-
kat. A ma annyira divatos pliszé pedig nagy szerelme.

,Mindig figyelem, hogy merre halad a vilag, és érdekelnek az
Uj technoldgiak, az Uj formak. Ha kiprébalok az egyik kollek-

s CiOmban valami Ujat, azt folytatom a ma-
. sikban is” — mesélt az alkotod folyamatrdl
Makany Marta.
Z00b Kati (a divattervezdvel készUllt
nagyinterjunkat a 8. oldalon olvas-
hatjak — a szerk.) az idétallo divat
mellett kotelezte el magat.

,En ruhatarakat dmodok,
amelyekben vannak alapdara-
bok, és azokat jol ki lehet egé-

sziteni az aktudlis kollekciom-
bdl” — mesélte Zodb Kati.
Természetesen néla sem hia-
nyozhatnak a markara jellemzé sti-
lusjegyek. llyenek a szabasvona-
lak, a kockakbdl felépuld ikonikus
logo, a rézsa-, illetve a parducmo-
tivum.
»Az dmodozé énemet kiélem
a jelmeztervezésben, a kollekci-
dimban azonban szem elétt tar-
tom, hogy viselhetd és idétalld
darabokat kindljak” — fejtette ki
Zodb Kati.

r.

Zoob Kati
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