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A GARANTIOA KEZESSEGVALLALASA KONNYEN ES GYORSAN
FLERHETO A HAZAI VALLALKOZASOK SZAMARA

A joldltozotiség
a legtikéletesebb
ajanlodleveél

Hogyan 6ltdzkddnek

a magyarok, kivaltképp
az Uzleti élet
szerepléi?

MAGYARORSZAG — B Tovabbra is novekedési palyan halad az
MFB Csoporthoz tartozé Garantiqga Hitelgarancia Zrt. Az
elsé féléves adatok szerint a tarsasag kezességvallalasa-
val 961 milliard forintnyi hitel jutott tébb mint 40 ezer ha-
zai vallalkozashoz. Ez 17 szazalékos novekedést jelent az
el6z6 év azonos idészakahoz képest, idokézben pedig

a kezességvallalasukkal nyujtott hitelek volumene elér-

Kifutopalyara
alitak

A Magyar Divat & Design
Ugynokség stratégiat dolgozott ki

te az ezermilliard forintot. Dr. Buza Eva vezérigazgatot a magyar divatipar fejlesztésere, IE
. . hogy minél hatékonyabban tudja

kérdeztlk. [caranTion] tamogatni az ipari szereplSket. E 2 r
— Az altalunk nyuijtott allami kezes- tavalyi kiugroan sikeres év utan a Felkerestlk Oket. o n g
ségvallalas népszerlisége toretlen, sét  legfrissebb Uzleti szamaink azt jel- N oc 9
inkabb azt mondanam, hogy egy- zik, hogy idén is markans nove- (7)) < 0
re ndvekszik. A Garantiga bévilése kedést sikerlt elérniink. Eppen a - | >' .
2014 ota folyamatos, tavaly pedig a napokban Iéptik at az 1000 milli- »EQy divattervezdnek \¢ (©) IT
fennallasunk legsikeresebb évét zar- ard forintos hatért — ennyi kkv-hitel Parizs a Mekkaja...” ‘O < 0
tuk. Ez azt jelenti, hogy 2018-ban mogott all a Garantiga készfizetd TH E
mar minden 6tddik kkv-hitelhez a mi kezessége. Hogyan lesz arra érdemes

kezességvallalasunk kapcsolddott. A FOLYTATAS A 3. OLDALON egy magyar divattervezé, <

a formai megoldasait?
Konsanszky Ddra
elmeséli.

.BATOR
ALKOTO VAGYOK”

BES/ELGETES ZQOB KATIVAL,
b AKI OLYAN RUHAKAT TERVEZ, /
L AMELYEK NEM MENNEK K A DVATBOL

Z0o06b Kati huszonot éve folyamatosan irja dnéletrajzi regényét.

Az alkotd azonban nem papirra veti a gondolatait, hanem a
kollekcidiban tarja elénk élete torténeteit. A divattervezd a régi
id6k divatszalonjainak munkakultUraja szerint épiti karrierjét.
Elmondasa szerint azoknak az dnértéktudatos vasarldknak
tervez, akik valami személyeset szeretnének viselni,
hosszu tavra gondolkodnak, allanddsagot, jol varialhatd
és kortalan 6ltézéket keresnek.

Kirakatban
a kulisszatitkok

A ,divatteremtés” izgalmas,

de talan megfoghatatlan
folyamat. Picit kbzelebb hoztuk.

FOLYTATAS A 8. OLDALON

KEDVEZ0 ELOTERBEN PARTNERSEGEN

ARSZABASSAL AZ IPARFEJLESZTES ALAPULO TANACSADAS

Ev végéig tartd Specialis garan- Jelenleg is

dijakcict kinal claprogram zajlik a szol-

a Garantiga az Ujra- galtatasok

2. OLDAL iparositas tovabbfejlesz-
jegyeben tese LEGYEN KEPBEN ON IS!
2. OLDAL 4-5. OLDAL Nézze meg tajekoztato videdinkat!
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Aki keres, talal

AZ EV VEGEIG OLCSOBBAN
MEHETNEK BIZTOSRA A HAZAI KKV-K

KEDVEZOBB
ARSZABASSAL

MAGYARORSZAG e

A hazai mikro-, kis- és kozépvallalkozasok tovabbi fejlo-
déséhez adhat I6kést a Garantiqa Hitelgarancia Zrt. év
végéig tarté akcidja, amelynek révén a tarsasag még az
eddiginél is kedvezdbb dijszabas szerint vallal kezessé-
get a vallalkozasok hiteleire, igy a Széchenyi program
beruhazasi hiteleire is. [caranTIQA]

HITELGARANCIA

MINDENNAPOK | VELUNK TORTENT

tositott dijkedvezménynek kdszénhets-
en a vallalkkozasoknak azonban csak 0,3
szazalékot kell fizetnilk.

A vezérigazgato-helyettes kiemelte:
a Garantiga allami kezességvallalasaval
azok a mikro-, kis- és kdzépvallalkoza-
sok is kiszamithatdva tehetik pénzigyi
helyzetiiket és juthatnak hitelhez, ame-
lyek amugy nem, vagy nem feltétlendl
jutnanak a makoddésikhoz, fejlesztéseik-
hez és ndvekedésukhoz szikséges kul-
s6 forrashoz.

EZERMILLIARDOS

HITELALLOMANY

A Garantiga kulcsszerepet jatszik a ha-
zai kkv-szektor finanszirozasaban: 2018-
ban minden 6todik kkv mogétt a tarsa-
sag kezességvallalasa allt, az idén pedig
a garantalt hitelek allomanya elérte az
1000 milliard forintot.

A dijakcid lényege, hogy a vallalkoza-
sok hiteleire kezességvallalast nyuj-
té Garantiga oktéber 8-t6l kedvez-
ményes dijjal vallal kezességet egyes
hitelekhez: a tarsasag a kezességval-
lalasi dijat 0,34 szazalékponttal csok-
kenti az év végeéig beadott Uj kérelmek
és kivaltasra vonatkozo igénylések
esetében.

»A dijakcidval a Garantiga Ujabb len-
duletet kivan adni annak, hogy a tarsa-
sag kezességvallalasa minél nagyobb
aranyban tamogassa a beruhazasi hi-
telek és az éven tuli forgdeszkdzhitelek
gazdasagba aramlasat, ezaltal is kisza-
mithatobba és biztonsagosabba téve a
kkv-k hitelhez jutasat” — mondta az ak-

cioval kapcsolatban dr. Nagy Rdbert, a
cég vezérigazgatd-helyettese.

BIZTONSAG
ALACSONY ARON

A Garantiga akcidja a gyakorlat-
ban azt jelenti, hogy a beruha-
zasi hitelek és a tartds — négy
évnél hosszabb futamide-
ja — forgdeszkdz-fejleszté-
si hitelek esetében a ke-
zességvallalasi dij a hitel
Osszegére vetitett 1,04
szazalék, az allam al-
tal nyUjtott kezességi
dijtdamogatasnak és a
Garantiga altal biz-

IRINYI GARANCIAPROGRAM:
ELOTERBEN

AZ IPARFEJLESZTES

ES A BERUHAZASOK

HAJTOERO

MAGYARORSZAG ™= °:

A Garantiqa Hitelgarancia Zrt. a
tavalyi év tavaszan inditotta el a
kormany altal kidolgozott Iri-
nyi-tervhez kapcsolodo specia-
lis garanciaprogramjat, aminek
elsddleges célja, hogy meg-
teremtse a magyar gazdasag
hosszu tavu névekedésének
hajtéerejét. [caranTiqa]

Az Irinyi-terv legfontosabb célja, hogy az ,Uj-
raiparositas” hivoszavan keresztll meghataroz-
za azon iranyokat és intézkedéseket, amelyek
lehetéve teszik a folyamatos fejlédést. Eszerint
Magyarorszag szeretné megdrizni jelentds sze-
repét az eurdpai jarmdiparban, tovabb erdsi-
teni az elektronikai ipar, a digitalis technoldgia,
az egészséggazdasag és a logisztika terlle-
tét, valamint fejlesztendd szegmensként hata-
rozza meg a specializalt gép- és jarmlgyar-
tast, az élelmiszeripart, a ,z6ldgazdasagot”, az
IKT-szektort és a védelmi ipart.

Az Ujraiparositast, a hazai ipar fejlédésének
segitését a kormanyzat komplex eszkoztar-
ral segiti. A befektetések kozvetlen dsztdnzése
mellett azonban legalabb ennyire fontosak az
olyan indirekt eszkozok, mint példaul a gazda-
sagszabalyozas, vagy a finanszirozashoz vald
hozzajutas elésegitése is.

Yy

ELERHETO KOZELSEGBEN

A Garantiga Irinyi Garanciaprogramjanak célja
az elébb emlitett agazatokban mikédé vallalko-
zasok kiemelt tdmogatasa. A programban nem-
csak kkv-nak mingsulé vallalkozasok vehetnek
részt: a kezességet tulajdonképpen méretre,
illetve tulajdonosi kdrre vald korlatozas nélkdl
minden Magyarorszagon mikédd vallalkozas
igényelheti. Egyetlen feltétel, hogy a vallalkozas
fétevékenysége vagy a hitelcélja az Irinyi-terv-
ben szereplé agazatokhoz kapcsolddjon. Mivel
e kezességet a Garantiga sajat kockazatra val-
lalja, az allami tamogatasi szabalyokat nem kell
alkalmazni.

ERDEMI TAMOGATAS
A nagyobb Ugyletek tamogathatdsaga érdeke-

ben a Garantiga médositott a vonatkozd limi-
teken is: egy Ugyfélcsoport vonatkozasaban a
maximalisan vallalhaté kezesség 800 millié fo-
rint. Mivel a kezességvallalas szazalékos mér-
téke valaszthato (de legfeliebb 80 szazalék),
igy példaul 50 szazalékos (ez az altalanosan
ajanlott mérték) kezesség mellett 1,6 milliard
forintos Ugylet is garantalhatd. A program a fo-
lydszamlahitel kivételével minden hitel- és ga-
ranciakonstrukcid szamara elérhet6. A program
keretében a kezesség kedvezményes, 1 szaza-
lékos dijon vehetd igénybe.

A Garantiqa megrendelésére a Szazadvég altal készitett
kutatas szerint a mikrovallalkozasok 89,5 szazaléka, a
kisvallalkozasoknak pedig 97,6 szazaléka a legfontosabb !
miikodési feltételként emlitette a pénziigyi stabilitast. A .
kutatasban megkérdezett mikrovallalkozasok idén beadott
hitelkérelmeinek 27,3 szazalékara mondtak nemet a bankok,
ami emelkedést jelent a két évvel korabbi szinthez képest,
amikor az elutasitott hitelkérelmek aranya 20 szazalék koriil
alakult. A kisvallalkozasok esetében ezzel ellentétes valtozas
kovetkezett be: az idei igényléseknek mindéssze 3,7 szazalé-
kat nem fogadtak el a bankok, szemben a 2017-es 7,8 szazalé-
kos arannyal.

. Nagy Rébert
ato-helyettes

vezeérj
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,A KEZESSEGVALLALAS

KOMOLY SEGITSEGETJELENT

A VALLALKOZASOKNAK

DR. BUZA EVA, A GARANTIQA HITELGARANCIA ZRT. VEZERIGAZGATOJA \

FOLYTATAS AZ 1. OLDALROL

- Mitdl ennyire népszerii
a kezességvallalas a hazai
kkv-k korében? Mi a siker
titka?

— Nyilvanvald, hogy az elmult
évek gazdasagi ndvekedeése és
a latvanyos GDP-bévilés a ha-
zai kis- és kozépvallalati szektor
szamara is kedvezd kornyezetet
biztositott és biztosit a fejlédés-
hez. Ez azt jelenti, hogy tovabbra
is magas a hitelezési dinamika, a
Garantiga kezességvallalasa pe-
dig valéban komoly segitséget
jelent a vallalkozasoknak abban,
hogy a bankjaiktdl forrasokhoz
jussanak. Tulajdonképpen min-
den hazai kereskedelmi bankkal
és takarékszdvetkezettel kap-
csolatban allunk, igy a kezesség-
vallaldasunk nagyon kénnyen és
gyorsan elérhetd a vallalkozasok
szamara.

- Ahogy ma divatos fo-
galmazni: felhasznalébarat
szolgaltatast kinalnak...

— gy igaz! Evek ¢ta fejleszt-
juk a termékeinket és a folyama-
tainkat, dijaink kedvezéek, sét
bizonyos esetekben még alla-
mi dijtamogatas is kapcsolddik
hozzajuk. A bankokkal k6z6sen

/ «—u\

kialakitott digitalizalt kezesseg-
véllalasi folyamatunk biztosit-
ja, hogy a kezességvallalasunk
igénybevétele nem jelent plusz
adminisztracios terhet a hitel-
igénylének. Szintén a digitalizalt
infokommunikacios rendszerink
€s a standardizalt folyamataink
tettek lehetéve a kezessegvalla-
las atfutasi idejének atlagosan
1,5 napra csdkkentését is. Ta-
valy januartol a portfoliogaran-
ciat is bevezettlk, ahol atfutasi
id6 nélkul torténik meg a kezes-
ségvallalas. Minden fejleszté-
stnk azt a célt szolgalja, hogy
az intézményi kezességvallalas-
sal minél tébb olyan életképes
és fejlédni akaro vallalkozast ta-
mogassunk, amely a kezesség-
vallalas nélktl nem tudna hitel-
hez jutni.

- Ha tehat a vallalkozas
barmilyen okbol nem lenne
hitelképes, akkor johet a
Garantiga kezességvallala-
sa, és az igénylé megkap-
hatja a hitelt a bankjatol.

— LeegyszerUsitve a dolgot
errél van szo, legalabbis ami
a hitelek fedezetét illeti. Ezzel
egyltt fontos gazdasagpolitikai
elvaras vellink szemben, hogy

az intézmeényi kezességvallalas
addicionalitasat noveljik, ami a
kockazatosabb vallalati szeg-
mens forrashoz jutasanak elé-
segitését jelenti. Az elébbieken
tul érdemes megemliteni, hogy a
hazai kkv-szektor hitelpenetraci-
dja jelenleg még elmarad az Eu-
répai Unio atlagatol és a V4-eké-
tél is. Igy az 4ltalunk nyuijtott
intézményi kezességvallalasnak
tovabbra is nagyon fontos sze-
repe van a hazai kkv-k hitelfel-
vételének eldsegitésében. Per-
sze igény is van erre: kutatasunk
szerint a hazai kkv-k beruhaza-
si kedve 2017 6ta nem lanyhul,
és az egyeb forrasok mellett a
bankhitelek tovabbra is kedvelt
finanszirozasi formanak szamita-
nak a kortkben.

" »A hazai

kkv-szektor

hitelpenetraciéja
jelenleg még elmarad
az Eurédpai Unié

atlagatol és
a V4-ekétdl is.”

MAGYARORSZAG — B A megujulé energiaforrasok
eléallitasa és a tiszta energia hasznositasa stratégiai
fontossagu kérdéssé valt. Horvath Erika, a Garantiqa
Hitelgarancia Zrt. senior tzletfejlesztési managere azt
mutatja be, hogy a cég miként segiti a fiatal iparag
finanszirozashoz jutasat. [caranTiQa]
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'EGYRE JELENTOSEBB A MEGUJULO ENERGIAFORRASOK FINANSZIROZASI IGENYE

“WAN UJ A NAPALATT

nyos termékei kifejezetten al-
kalmasak a naperomiivekhez
kapcsolédo finanszirozas tamo-
gatasara?

— Az igények rendkivll sokszinU-
ek, igy termékeink kdzUul nem tudok
egyet kiemelni. A Garantiga kulon-
b6z kezességvallalasi megoldaso-
kat kinal a naperémdi létesitéséhez
kapcsolodd beruhazasok megvald-

— Naperémd létesitésehez kapcsold-
ddan mar 2016-tol megjelentek az el-
SO kezességvallalasi kérelmek. Az eré-
telies ndvekedés azonban 2018 elején
kezdddott el, 2019-ben pedig folyta-
tédott a tendencia. A kezességvallala-
sok jellemzdéen kis méretd, maximum
500 kilowattos naperémUivek Iétesité-
sének finanszirozasahoz kapcsoldd-
nak, amelyek a KAT-rendszer kereté-
ben valdsultak meg.

- Mit gondol, tovabb nove-
kedhet a teriilet finanszirozasi
igénye?

- A 2019. majus 1-jével megval-
tozott megujulé energiaforrasbol
termelt villamos energia tamogata-
si rendszer lehetévé tesz barmilyen
méretl erémlegységre vonatkozd
beruhazast a METAR KAT-és Pré-
mium rendszer keretein belll. Az
elmult id6szakban a vallalkozasok
egyre tapasztaltabbak és felkészUl-
tebbek lettek, igy varhatoan a ke-
zességvallalas ndvekedési tenden-
cigja is folytatodik.

- Van-e olyan sajatossag,
amely miatt a Garantiqa bizo-

sitasahoz. A megfeleld konstrukcio
kivalasztasaban mar a banki dontés
elétt tamogatast nydjtunk a pénzugyi
intézményeknek. Termékeinkkel és
szolgaltatasainkkal arra trekszUnk,
hogy a Garantiga kezességvallala-
saval tamogatast nyerjen a pénzigyi
intézmények erre iranyuld finanszi-
rozasi stratégidja, valamint az a kor-
manyzati szandék, hogy a nemzet-
gazdasag eziranyu fejlesztésével
minél inkabb ndvekedjen a meguju-
16 energiaforrasok felhasznalasanak
aranya az energiatermelésben.

Horvath Erika,
a Garantiqa

Hitelgarancia Zrt.
senior
uzletfejlesztési
managere
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PARTNERSEG | KISZOLGALASI MODELLEK

AZ OTP BUSINESS TELJES KORU PENZUGYI TER

" ALAPULO

MAGYARORSZAG == Bl AZ idei évben zarult a koz-
vetlen és hatékony parbeszéd kialakitasanak
jegyében inditott OTP Business Nagykovet
program, amelynek eredményeit felhasznalva
a szolgaltatasok tovabbfejlesztése jelenleg is
zajlik. Az elkovetkez6 idészak ké6zéppontja-
ban pedig egyre inkabb a személyre szabott
és proaktiv vallalati tanacsadas all - hangsu-
lyozta lapunknak adott interjujaban Fekete
Szilard, az OTP Business féosztalyvezetdje.
[cARANTIQA]

& otpbusiness

" nEgyszerii és
komplex financialis
megoldasokkal varjuk
partnereinket.”

Fekete Szilard,
az OTP Business
foosztalyvezetdje
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PARTNERSEG | KISZOLGALASI MODELLEK

MEKPALETTAT KiNAL AZ UGYFELEKNEK

PARTNERSEGEN
ANACSADASBAN LATJUK”

- Tavasszal zarult az
OTP Business Nagykovet
Programja, amelyet ré-
szint a hazai vallalkoza-
sok igényeinek még ala-
posabb megismerésére
inditottak. Feldolgoztak
mar a program tapaszta-
latait?

— Osszesen hat rendez-
vényt tartottunk az OTP Busi-
ness Nagykovet Program ke-
retében, amelyeken csaknem
Otven — a magyar vallalkozoi ré-
teget reprezentativan képvise-
|6 — cégvezetének szerveztiink
kUlbnb6z8, sajat hétkdznapjai-
kat is érinté témakrol inspiraci-
6s eléadasokat, illetve csopor-
tos beszélgetéseket — példaul
a digitalizaciordl vagy a szerve-
zetfejlesztésrdél. A program leg-
fébb célja az volt, hogy erdsit-
slk a vallalkozoi Ugyfeleinkkel
kialakitott partneri kapcsolatun-
kat, és minél tdbb olyan javasla-
tot, észrevételt gyUjtsiink, ame-
lyek felkarolasaval szolgaltatasi
palettankat finomhangolhatjuk.
A program soran nagykévete-
inkkel egyutt toltott kdzel dtven
ora egyik legfontosabb tanulsa-
ga, hogy a termékek, szolgalta-
tasok sokszinlisége, ara ugyan
fontos paraméter, de a legfébb
érték az lgyfél szamara a kap-
csolattartd személye, odafigye-
lése, segitbkészsége és szakmai
felkészUltsége. Javaslataik ko-
zUl igyekszink minél
tébbet beépiteni az
OTP Business mu-
kddésébe, az otletek
tovabbfejlesztésén
dolgozunk. Jelen-
leg az egyik legfébb
prioritasunk, hogy a
kiszolgalasi modell-
jeinket minél inkabb
a tanacsaddi szemlélet erdsité-
sének iranyaba fejlesszik.

sége.”

= Melyek ma az OTP
Business legsikeresebb/
legkeresettebb termékei és
szolgaltatasai? Milyen uj
szolgaltatasok bevezetését
tervezik a jovében?

— Az OTP Business teljes ko-
rl pénzlgyi termékpalettat ki-
nal a vallalkozdk, dnkormanyza-
tok, valamint a kbzszolgalati és
a tarsashazi Ugyfelek szamara.
Egyszerd és komplex financia-
lis megoldasokkal varjuk partne-
reinket. Azonban egyre nagyobb
az igény arra, hogy piaci isme-
reteinkre épitve a legklldnbo-
z6bb helyzetekre kinaljunk meg-
oldasokat partnereinknek. Ezért

" »A termékek,
szolgaltatasok sok-
sziniisége, ara ugyan
fontos paraméter,

de a legfébb érték
az iigyfél szamara a
kapcsolattart6 sze-
mélye, odafigyelése,
segitokészsége és
szakmai felkésziilt-

is t6rekszlink arra, hogy még
jobban megismerjik tgyfeleink
és az egyes agazatok kihivasa-
it, igy jobban megért-
juk mUkodésiket és
igényeiket. A j6vét a
partnerségen alapu-
|6 tanacsadasban lat-
juk, igy — a pénzugyi
innovacio mellett —
ezen a téren fejleszt-
juk szolgaltatasain-
kat. Részben emiatt
is inditottuk el néhany fiokunkban
a személyre szabott, proaktiv val-
lalkozdi tanacsadast a hasonld
elven mar mikddd mobilbankari,
a kozép- és nagyvallalati kiszol-
galasi modell mellett, igy felké-
szUlt tanacsaddink még szoro-
sabb kapcsolatot tudnak kiépiteni
a vallalkozokkal. Persze mind-

ez nem mukddne, ha nem lenne
egy olyan felkészult tanacsadoi
halézatunk, amelynek tagjai sok
esetben személyes kapcsola-

tot apolnak az Ugyfelekkel, hogy
megfelel6 valaszt adhassanak a
kllonbodzd Gzleti helyzetekre.

- Tehat az alapszolgalta-
tasokon feliil fontos sze-
repet jatszik a vallalati
szektorban a kiszolgalas

is. Milyen gyakran veszik
igénybe a vallalati tanacs-
adast az iigyfeleik? A visz-
szajelzések alapjan hogyan
teljesit az ligyfélkiszolga-
las ezen teriilete?

— Barkinek hasznara valhat —
példaul egy komoly, t8keigényes
fejlesztési dontés elétt —, ha egy
széles piaci ismeretekkel rendelke-
76 pénzlgyi tanacsadd bemutat-
ja szamara, hogy mik a financidlis
lehet&ségei — sokan fel is keresik
tanacsado kollégainkat egy-egy
komoly dontés elétt. Munkatarsa-
ink proaktivan is keresik tgyfeleik-
kel a kapcsolatot, hogy a pénz-
Ugyi lehetéségekrdl
tajékoztassak Bket,
igy a piaci mozgaso-
kat is figyelembe véve
akar egyltt tervezze-
nek egy-egy komo-

¥ A bizakodé han-
gulat jo taptalaja an-
nak, hogy a vallal-
kozasok merjenek
hosszu tavu leheté-
ségeikre, versenyké-

kddését. Folyamatosan figyeljik
partnereink visszajelzésett, illetve a
piaci trendeket. Egyértelmden lat-
hatd, hogy a vallalkozok igénylik a
szoros partnerséget, igy a digitali-
zaciora éplld pénzligyi innovaciok
mellett ez az a terllet, ahol még
tovabb erésitjlik pozicidonkat a ko-
zeliévében.

- Hogyan zajlik a tanacs-
adas? Mit lehet tudni a
szakértéi gardarol?

— Nincs altalanos recept erre
a tevékenységre. Bar vallalkozoi
Ugyfelekrdél beszélink, a magyar-
orszagi kis- és kozépvallalkoza-
sok nagy részében
a tulajdonos egyben
Ugyvezetd is, mindent
6 intéz a tarsasaggal
kapcsolatban, igy a
pénzlgyi dontések-

lyabb t6kebevonast p
igényld projektet. Az
OTP Business egyik
legnagyobb elénye,
hogy tébb mint 200
ezer vallalkozassal van
kapcsolatban. Ezért
fuggetlenll a cégek méretétdl és
tevékenységi korétdl, ismerjik a
gazdasagi tarsasagok piaci kor-
nyezetét, egyedi kihivasait és mu-

meg.”

@

égiik novelésére
koncentralni, amely
elsésorban beruhaza-
si kedviik novekedé-
sében és igy hosszu
tavu finanszirozasi
igényiikben nyilvanul

ben sincs segitsé-
ge. Epp ezért fontos,
hogy tanacsadoink
kdlcsonds bizalmi vi-
szonyt alakitsanak ki
Ugyfeleikkel. Féléven-
te kotetlen beszélge-
tést kezdeményezlink vellk, hogy
megismerhessik az egyes val-
lalkozasok aktudlis helyzetét és
jovébeli céljait. A témak termé-

" wMunkatarsaink
proaktivan is kere-
sik tigyfeleikkel a
kapcsolatot, hogy a
pénziigyi lehetésé-
gekrol tajékoztassak
oket, igy a piaci moz-
gasokat is figyelem-
be véve akar egyiitt
tervezzenek egy-egy
komolyabb tékebevo-
nast igényl6 projek-
tet.”

szetesen nem csupan pénzlgyi
kérdéseket érintenek. Ha part-
nerlnk felvazol egy kbdzép- vagy
hosszu tavu szakmai stratégiat,
partnerként tamogatjuk annak
megvalositasat.

= Melyek a jelenlegi leg-
keresettebb portfélicele-
mek/ajanlatok a vallalati
szektorban?

— A kedvezd makrogazdasa-
gi koértlmények, az iranyado ka-
matlabak torténelmi mélypontra
sUllyedése, illetve a kkv-szektor
bévilését tamogatd kedvezd kon-
diciéju allami és banki konstrukci-
oOknak kdszonhetden a vallalkozoi
hitelfelvételi kedv is dinamikusan
ndvekszik. Altaldnosséagban el-
mondhatd, hogy tovabbra is a fo-
lyészamlatipusu hitelek irant mu-
tatkozik a legnagyobb kereslet,
azonban a beruhazasi jellegl hite-
lek irant is fokozatosan névekszik
az Ugyfelek igénye. A bizakodd
hangulat j6 taptalaja annak, hogy
a véllalkozasok merjenek hosszu
tavu lehetdségeikre, versenykeé-
pességlk ndvelésére koncentral-
ni, amely elsésorban beruhaza-
si kedvUk ndvekedésében és igy
hosszu tavu finanszirozasi igé-
nyUkben nyilvanul meg.
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A JOLOLTOZOTTSEG
A LEGTOKELETESEBB
AJANLOLEVEL

NEM HORDANIL...
VISELNI!

HOGYAN OLTOZKODNEK A MAGYAROK,
KIVALTKEPP AZ UZLETI ELET SZEREPLOI?

Dr. Schiffer Miklos
stilusszakembert kérdeztiik

»A divatot gyakran 6sszekeverjlik az 8ltézkddéssel,
pedig joval tébb annal. Stilusosnak lenni, vagyis a
ruha altal kifejezni magukat csak kevesen tudjak”
— inditotta a beszélgetést ar. Schiffer Mikios.

Kétségtelen, hogy a ruha teszi az embert az
Uzleti életben is. Nemcsak azért, mert egy stilu-
sosan 0ltozott emberre j6 ranézni, hanem észlel-
juk az Uzenetet is: az illeté ad magara, Ossze-
szedett és igényes. ,Nem Vvéletlen, hogy Ronald
Lauder Uizletember azt mondta, hogy két hason-
16 képességu és tudasu jelolt kozil ¢ mindig a
jol Bltozottet valasztja...” — tette hozza a stilusz-
szakember.

A magyarokat leginkabb a németek konzer-
vativ izlésvilaga befolyasolja, ezért a visszafogot-
tabb szinek és formak jellemzik a ruhatarunkat.

,Ma pedig mindent elsépor a ,casual” hul-
lam. A kényelmes viszont sokszor sajnos egyet
jelent a trehannyal” — beszélt tapasztalatairdl dr.
Schiffer Miklds.

Egy olasz bankar mindig tokéletesen szabott
Oltényben, ropogds ingben és fényesre pucolt
cipbben jelenik meg, raadasul nem egyszerden
hordja azt, hanem tudja viselni is. A 21. szazad
mindig rohand embere viszont elényben része-
siti a praktikus és gyors megoldasokat, igy nem
csoda, hogy a nék esetében az egykor alap-
szabalynak szamitd harisnya, mig a férfiaknal a
nyakkendd kikopofélben van.

,Ha valakinek van stilusa, azt viseli, ami neki
jol all. Adottsagaink readlis ismerete, az Onkriti-
ka is sokat szamit, igy egy stilusos holgy so-
ha nem vesz fel tul szlk o
ruhat, egy férfi pedig
tul bé oltényt” — zarta
a beszélgetést a legy-
gyakoribb 6lt6zkddé-
si hibakkal dr. Schiffer
Miklos.

Dr. Schiffer
Miklés

FOTO: SCHRAM ANDRAS

HUZOAGAZATOT TEREMTENENEK A MAGYAR DIVATIPARBOL

KIFUTOPALYA

MAGYARORSZAG = A Magyar
Divat & Design Ugynokség

(MDDU) stratégiat dolgozott ki a

magyar divatipar fejlesztésére,

hogy minél hatékonyabban tudja

tamogatni az ipari szerepldket.
Fé6 céljuk, hogy Magyarorszag

a régio divatkézpontjava valjon.

[cARANTIQA]

A magyar divat- és designmarkak nagyon

kreativak, mindségben szinte kivétel nél-
kUl magas szinvonalat képviselnek, am

elsdsorban finanszirozasi problémak miatt

kevés lehetGséguik van, hogy a globalis
piacon is megjelenjenek.

KERESIK A KAPCSOKAT
Az MDDU 6sszekapcsolja a divatipari
szerepl6ket, koordinald szakmai szerve-

A két vilaghaboru kozotti iddszak-
ban Magyarorszagon viragzott a divatipar,

nem véletlenll hivtak minket a Kelet Parizsa-
nak. A szocializmus azonban a divatot is uni- %
formizalta, elsdpodrve az egyedi Oltdézkddést,

a magyar divatipar igy mélypontra kerdlt.

zetként négy terllet fejlesztésén dolgozik:
oktatas, gyartas, kereskedelem, valamint
a tervezdk hazai és nemzetkdzi stabilita-
sanak megdrzése. Stratégiai munkaanya-
gukban a szakmai koordinacio erdsitése,
az iparag marketingjének és promaocioja-
nak hatékonyabba tétele, a hazai diva-
tipari termékek kereskedelmi és export-
lehet6ségeinek javitasa, a mindségi és
elérhet§ gyartas fejlesztése, valamint a
nemzetkdzi szinvonall oktatas elésegité-
se all a fokuszban.
— Azon dolgozunk, hogy a magyar di-
vatipar hozzajaruljon a nemzetgazdasag
novekedéséhez, valddi huzdagazatta
valjon és Ujra elismert legyen — fejtet-
te ki lapunknak Bata-Jakab Zsofia, az
MDDU vezetéje.

AZ OSSZEHANGOLT MUKODESERT

Napjainkra a textil- €s ruhazati ipar sulya
jelentésen lecsdkkent Magyarorszagon.
Ma korulbeltl 3000 magyar ceg foglalkozik
divat- és designtermeékekkel, az aktiv ter-
vez6k szama 250 és 300 kozott mozog.

— A mi szerepUnk az, hogy példaul az

L Uzletfejlesztéshez, az (izleti életben vald

boldogulashoz a megfelel6 szakmai tu-
dast atadjuk a palyakezddknek, illetve a
gyarté és tervezdi oldalt dsszekapcsol-
juk, hogy az infrastruktura 6sszehangol-

KONSANSZKY DORA SZERINT A SIKERHEZ ELENGEDHETETLEN A FOLYAMATOS

_KORTALAN DIVATOT KIN

maGYArRorszAG — B Konsanszky Doéra kollekcidira az igényes-

ség és a mindség jellemz4, fliszeriik pedig a Parizsbol hozott
kifinomult stilusérzék. Hogyan lesz arra érdemes egy magyar
divattervezod, hogy a Burberry atvegye a formai megoldasait?

Interjunkbdl kideriil. [caranTiQA]

- Hogyan lesz valakibél elis-
mert, keresett divattervezé ma
Magyarorszagon?

— Az én esetemben ez tobbéves kitar-
t6 tanulas, munka, kollekciok Iétrehozasa-
nak eredmeénye, illetve azt is fontos, hogy
a hazai piacon kivll a nemzetkézin is jelen
vagyok.

= A parizsi tanulmanyaid hogyan
formaltak a divattervez6i munkadat?

— Nagyon fontos az eredeti forras, vagyis
egy adott szakma megszUlletésének bolcsé-
jében eltdlteni hosszabb idét, tanulni, tanul-

manyozni a mUkodését. Egy divattervezo-
nek Parizs a Mekkaja... A divat nem mas,
mint egy jelrendszer. Divatrél csak akkor be-
szélhetlink, ha a viselet mar nemcsak jelleg-
zetes vagy szlkségszerd, hanem valtozatos,
gazdag és sokoldalu is. Parizsban lehets-
ségem volt a divat kilénleges jelrendszerét
megtanulni, amit azéta is alkalmazok.

- Hogyan lehet fellépni a divat
vilagszinpadara?

— Konzekvens szakmai épitkezéssel és
Onképzéssel. Utébbi nagyon fontos, hi-
szen a megfeleld iskolai végzettségen tull

Modellérték
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tan mUkddjén — mondta el Ba-
ta-Jakab Zsdfia.

ORSZAGIMAZS-FORMALO
EREJE LEHET
A stratégiai munkaanyag mar el-
készllt, de a véglegesitése csak
a gyartokkal, a hazai brandekkel
és egyetemekkel vald egyezte-
tést kdvetben térténik csak
meg. Emellett pedig meg- ,
kezd6dbtt az el6zetes kor-
many-elbterjesztés terve-
zetének Osszedllitasa is.

— Fontos feladatunk tovab-
ba a kulturalis és turisztikai
agazatokkal valé egyUttmUiko-
dés kialakitasa, illetve erésité-
se, hiszen vellk szamos szinergia
adddik a magyar divat fejlesztése
és orszagimazs-formald erejé-
nek fokozasa érdekében —
szbgezte le Bata-Jakab
Zsofia.

ONKEPZES

‘ V
elengedhetetlen a folyamatos fejlédés. Es
ne feledkezzlink meg a nemzetkdzi kap-

csolatépitésrdl, a szakmai kiallitasokon,
vasarokon valé részvételrél sem.

= Mi minden sziikséges ahhoz,
hogy egy sikeres divatmarkat épit-
siink fel?

— Legyen egy egyedi latasmaod, egy
sajat esztétika, sajat Uzenet arrdl, mit és
kinek szeretnéd tervezni, ajanlani az alta-
lad tervezett munkakat. A stratégia mellett
az innovativ latasmad is fontos, a j¢ Uzleti
tervrél nem is beszélve.

- Es mi Konsanszky Déra sti-
lusesszenciaja?

— A minéség és a szabaszati megolda-
sok, vagyis a ruhaim nemcsak a fotokon
néznek ki jol, hanem az életben is. Sza-
mos visszajelzést kapok arrdl, hogy a ru-
haim igényesek, jo minéségliek, szépen

a_______HE§ )
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DIVAT | A TERVEZESTOL A KIFUTOIG

Az iigynokség men-
toring programjanak
_ koszdnhetden
= amagyar terve-
z6k olyan rangos
divateseményeken
mutatkozhatnak
be, mint a Milano
Fashion Week. A
hazai férumoknak szintén
kiemelt szerep jut a magyar
divat népszer(sitésében. llyen
példaul a novemberi Budapest
Central European Fashion Week
vagy a Budapest Fashion & Tech
Summit.

kivitelezettek és kényelmesek. Erre mindig
oda kell figyelni, a sziikséges plusz pedig
a j6 design. En kortalan divatot kindlok
olyan vasarloknak, akik szeretik az esztéti-
kummal atitatott kdrnyezetlket.

- Milyen szakmai elismeréseket
kaptal? Melyikre vagy kiilondosen
bliszke?

— Szamos hazai és nemzetkdzi megje-
lenéssel, dijjal buszkélkedhetek. A legutdb-
bi elismerés — amire szakmailag kilénésen
blszke vagyok — az volt, hogy a 2013-as
tavasz/nyar kollekciomban olyan formai
megoldasokat hasznaltam, amelyeket a
2020-as tavaszi-nyari szezonban a Burber-
ry is alkalmaz.

- Volt olyan munkad, ami igazan
nagy kihivast jelentett a szamodra?
— Rost Andrea fellépéruhdja Placido

Domingoval kbzos, Népstadionbeli kon-
certjén egyértelmlen az volt, ahogyan pél-
daul egy Nobel-dij atadasra tervezett ru-
ha is. Az énekeseknek vagy szinészeknek
készitett szinpadi kosztimok szintén nagy
kihivast jelentenek, mivel ezek esetében
nemcsak a latvany, hanem a funkcié is na-
gyon lényeges szempont.

Konsanszky |
Déra

FOTO: BARNA BALINT

\

Zoéb Kati

HOGYAN KEPZELJUK EL
A DIVATTERVEZOK MINDENNAPJAIT?

KIRAKATBAN

MAGYARORSZAG i A tervezéstdl a kifutoig,
vagyis maga a ,,divatteremtés” egy at-
lagember szamara izgalmas, ugyanakkor
megfoghatatlan folyamat. Két hazai stilusi-
kon, Makany Marta és Zoo6b Kati azonban
elarult néhany kulisszatitkot, hogy kicsit
jobban belelassunk a divattervez6k mun-
kajaba. [caranTiQa]

A ftervezes athatja a divattervezd életét, még interju kdzben is
képes szabasminta-szériat vagni olléval — egy pillanatra sem
allhat meg az alkotas.

Makany Mariardl van szo, akinek a nevéhez jellegzetes, ki-
forrott stilus kéthetd. Emellett pedig komoly kuldetéssel is dol-
gozik: teltebb holgyeknek szant kollekciokat tervez. A divatter-
vezd jol tudja, hogy milyen nehéz egy molett nének ma csinos
ruhat taldlnia, hiszen nem is olyan régen még 6 is ebbe a ta-
borba tartozott.

,Sok éves tapasztalatom van a sajat testemmel. En is sze-
rettem volna fiatalosabb, divatosabb ruhakban jarni duciként
is” — vallotta be a divattervezd, majd hozzatette: ,mindig az
anyagokbdl, mintakbdl meritek Otletet, szamomra azok jelentik
a kiindulasi alapot”.

Most leginkabb fényes nyomasu, matt anyagokkal és bar-
sonnyal dolgozik, és még mindig kedveli a himzett mintakat.
A ma annyira divatos pliszé pedig nagy
szerelme.

.Mindig figyelem, hogy merre ha-
lad a vilag, és érdekelnek az Uj tech-
noldgiak, az Uj formak. Ha kiprobalok
az egyik kollekcidmban valami Ujat, azt
folytatom a masikban is” — mesélt
az alkotd folyamatrél Makany
Marta.

Z0o0b Kati (a divatter-
vezdvel készult nagyin-
terjnkat a 8. oldalon ol-
vashatjak — a szerk.) az
idétallé divat mellett kote-
lezte el magat.

,En ruhatarakat aimodok,
amelyekben vannak alapdarabok,
és azokat jOl ki lehet egésziteni az
aktualis kollekciombdl” — mesélte
Zo6b Kati,

Természetesen nala sem hia-
nyozhatnak a markara jellemzé
stilusjegyek. llyenek a szabas-
vonalak, a kockakbdl feléplld
ikonikus logo, a rézsa-, illetve
a parducmotivum.

,Az almodozd énemet ki-
élem a jelmeztervezésben,

a kollekcidimban azonban
szem el6tt tartom, hogy vi-
selhet6 és idétallé dara-
bokat kinaljak” — fejtette

ki Zodb Kati.
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— Mivel 25 évesek lettlink, az
utébbi masfél évben a Katti Zodb
markaértékeinek atgondolasa all
a fokuszban. A kezdetek 6ta Ugy
dolgozunk, mint a mult szazad
veégeig viragzo tipikus divatszalo-
nok: egyéni, egyedi Oltdzékeket
alkotunk. Ugy is mondhatnam,
hogy a divatszalonok utolsé kép-
visel6i kozé tartozunk. Ez a mun-
kakultira szamunkra oriasi érték,
és az Uzeneteinket ezutan is ezen
filozéfia mentén szeretnénk meg-
fogalmazni.

— A célkdzdnségem tagjai kézé
azok az dnértéktudatos vasarlok
tartoznak, akik valami személye-
set szeretnének viselni, hosszu
tavra gondolkodnak, allandésa-
got, jol varidlhaté és kortalan 6l-
tozéket keresnek. Sokak szerint a
mai vilagban 6ngyilkossag olyan
jo minéségben ruhat
késziteni, mint ahogy

Zoob Kati

" »A trendek-
kel fejlodom én
is; érdekel, hogy
mi torténik a di-
vatvilagban.”

sebb néha tébb” alapon tervezek,
és szeretem a titokzatossagot,

az aprd csavarokat. Manapsag a
személyre sz6l6 termékek felérté-
kelédnek; a fenntarthatésag fon-

tosabb a tdmegtermelésnél.

— A divatban is

,Manapség a sze- igaz, hogy a torténe-

mi tesszUk. Ezeket a  mélyre sz6l6 termé- lem ismétli 6Ghmagat.
ruhadarabokat évekig —kek felértékelddnek; A j5y§ nyari ,Art De-

hasznaljak az embe-

tetlenek és idétal-

16 a stilusuk. A finom Oltdzkddés
szerintem egyfajta életmad, élet-
szemlélet.

— Azt latom, hogy a legtébb
kortars marka az elérhetéségre,
az egyszer(ségre és a piacké-
pességre helyezi a hangsulyt. A
szalon vilaga azonban zartabb.
Ez egy abszolut személyes mUfaj,
aminek az a lényege, hogy nem
tomegtermeéket kinal. Az individu-
alis marka hive vagyok, ,a keve-

a fenntarthatésag
> fontosabb a tomeg-
rek, mert elnyldhe- termelésnél.”

© otpbusines

co Safari” kollekciom-
ban sok olyan elem
feloukkan, amit a pa-
lyam elején, mar a '80-as évek-
ben is hasznaltam. Természete-
sen az akkori stilust felfrissitettem,
és tortént egyfajta atlényegulés is:
Uj funkciokkal és megoldasokkal
aktualizaltam a kollekcié darabja-
it. Ugyanakkor van benne allan-
doség is, a Katti Zodb marka-
ra jellemzé geometrikus vilag,
amit az Art Deco inspiralt. Az
idék soran kialakult személyes
motivumok szintén feltdnnek,
példaul a marka ikonikus lo-
gojaval készllt printek, a ro-
zsa- vagy a parducminta.

3

HITELGARANCIA

DIVAT | AZ ERTEK A MERTEK

" nTolem a
vasarléim mi-
ndséget és
stilust var-
nak, ehhez
pedig elen-
gedhetetlen a
belsé stabili-
tas.”

FOTOK: BEZSENYI ZSOLT, GREGUS MATE, NAGY ATTILA/MUPA

— A fogyasztéi tarsadalom azt
sugallja, hogy révid tavra terve-
zett oltozékeket kell kinalni, hogy
ezzel folyamatosan vasarlasra
Osztdndzzék az embereket. Az
én markam azonban ,tartalmas”
és idétallo, hiszen én ruhatarakat
tervezek. Olyan darabokat, ame-
lyek nem mennek ki a divatbdl. A
célkdzbnségem éppen ezért az
az igényes, magara és kornyeze-
tére add ember, akinek nincsen
sok ideje shoppingolni, de stilu-
sosan szeretne megjelenni.

— Minden egyes kollekciom

az életemrdl és a vilagrol me-
sél. Joggal kérdezik t8lem, hogy
szabad-e ennyire belevinni a
munkamba a személyes torté-
neteimet. Ugy gondolom, ha
igy teszek, csak akkor tudok
igazan hiteles lenni. Csodala-
tos dolognak tartom, hogy a
kollekcidim az dnéletrajzi regé-
nyem egy-egy fejezetei, az éle-
tem lenyomatai.

— A trendekkel fejl6ddm én is;
érdekel, hogy mi térténik a divat-
vilagban. Szeretem frissen tartani
a tudasomat, ezért folyamatosan
tajékozéddom. Nem textilkeres-
keddkkel, hanem textilgyarakkal
dolgozom, aminek az az elénye,
hogy kdzvetlenll a divat kreativ
mUhelyeivel vagyok kapcsolat-
ban. Télem a vasarléim mindsé-
get és stilust varnak, ehhez pedig
elengedhetetlen a belsé stabilitas.

— A ’90-es évek végén magyar
divattervezéként elészor én jutot-
tam ki a parizsi Fashion Weekre.
Ekkor Kelet-Eurdpa borzasztéan
izgalmas volt; egyéni stilust kép-
viseltem egy olyan régidbdl, ami
érdekesnek szamitott még Pa-
rizsban is. Naiv és bator voltam,
de azt hiszem, a mai eszemmel
mar nem mernék bemutatni Pa-
rizsban. Szamomra nagyobb ki-
hivast jelent az, ha Balatonflire-
den — ahol lakom — nagyszabasu
divatbemutatdkat tarthatok, ame-
lyek mindenki szamara nyitottak.

— Bator alkotd vagyok: az ese-
tek 90 szazalékaban lehetetlen-
nek tlnd feladatokat vallalok el.
Engem a nyomas nem megbéntt,
hanem inspiral. Nagyon meghat
és egyben 6rommel tolt el, ha el-
ismerik a munkamat, féleg egy
nagy kihivast jelentd feladat ese-
tében. Legutobb ilyen kellemes
élményben a vilag legrangosabb
Puccini-fesztivaljan, Torre del La-
gdban volt részem, mivel én ter-
vezhettem a Lidércek cimU opera
jelmezeit. Elmondhatatlan érzés
volt az el6adas utan meghajolni a
szinpadon, és érezni, hogy a han-
gos sikerhez én is hozzajarultam.
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