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SIKERES GARANCIAPROGRAMOK

SEGITO SZANDEKKAL

DR. BUZA EVA, A GARANTIQA HITELGARANCIA ZRT.
VEZERIGAZGATOJA

macGvarorsziG — [ Kiemelt szerep jut a garanciakonstruk-

.. , T, L I¢ Ekszerviselési
cioknak a koronavirus-valsag kezelésében - az MFB kisokos az iizleti élet
Csoporthoz tartozé Garantiqa Hitelgarancia Zrt. ke- szerepldinek

zességvallalasi portfdliéja 1000 milliard forint folé
emelkedett szeptember végére. Ez 35 szazalékos
névekedést jelent az egy évvel ezel6tti adatokhoz
képest. A kifejezetten a koronavirus-jarvany gaz-
dasagi hatasainak enyhitése érdekében elinditott
rendkivili Krizis Garanciaprogram sikereirdl és a
cég lehetoségeirdl is kérdeztilk a tarsasag ve-
zérigazgatojat, dr. Buza Evat. [carantion]

FOLYTATAS A 3. OLDALON

ELTOKELTSEG,
LLUXUS.
EGYEDISEG

Az Uzleti életben még mindig

a visszafogott, klasszikus ékszerviselet
a jellemzd. Schiffer Miklos
stilustanacsadadval
beszélgettlnk.

Milyen orat
viseljiink?

DontsUk el: eszkdzként,
diszként vagy ékszerként
szeretnénk-e hasznalni.

A batorsagunknak, nyitottsagunknak
nyugodtan engedhetink teret
a vélasztasnal, no meg

a pénztarcanknak...

V4

Amikor az éragyiijtés
szenvedéllyé valik
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V 4

FOKUSZBAN

Erdemes ritka, régi, kildnleges

orakba fektetni? Az éragyUjtés

csak hobbi, vagy jo befektetés
is lehet? Egyaltalan,

ORA ES EKSZER

V 4

EGY VILAGHRU MAGYAR ORAKESZTO mit lehet szeretni

MESTER \ /Lg»% W/\Q/\\ MU WK/\ROL az orakban?

MOTIVACIOROL ES SIKERESSEC RQL e\ _ Ne essiink
i tulzasha!

Becsei Aron magyar érakészité mester
tizenkét évvel ezel6tt alkotta meg
Magyarorszag elsé karérajat, egy
haromtengely( tourbillont.
Az akkor megalmodott »Bexei«
markanév alatt futd draknak
az egyedi tervezésnek és az
aprolékos kézmdlves munkanak
kdszdnhetéen ma sincs
parjuk: mindegyik egyszeri
és megismételhetetlen. A
luxusnak viszont ara van: az
alapmodell 20 milli¢ forint, de
egy-egy ora-mualkotas ennek
tobbszdrosébe is kerlilhet...
FOLYTATAS A 8. OLDALON

Meran Grisel ékszertervezd
szerint a valasztott ékszereknek
alkalmazkodniuk kell a hangulatunkhoz,
a stilusunkhoz, az altalunk képviselt
szinvilaghoz.
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Allami kezes- Atfogd felmérés ismét néveke-

IR ségvallalas készllt a Garantiga dési palyara

y ahosszabb Hitelgarancia lépett

lejaratll be- Zrt. megfitélé- a Budapest 5

runazas serdl. - Lizing. 4 | — LEGYEN KEPBEN ON IS!
hitelekre. o G f 4-5. y Nézze meg tajékoztatd videdinkat!
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o ALLAMI HATTERU KEZESSEGVALLALAS
L A HOSSZABB LEJARATU BERUHAZASI HITELEKRE

[TT AZ INVESTMENT
HITELGARANCIA!

MAGYARORszAG == M Uj, kifejezetten beruhazasi hitelekhez kapcsolédoé,
alacsony dijazasu kezességvallalassal segit az MFB Csoporthoz tartozé
Garantiqga Hitelgarancia Zrt. a koronavalsag idején a hazai vallalkozasok-
nak. A rendkiviil kedvez6 feltételek mellett kinalt Investment Hitelgarancia a
Gazdasagvédelmi Akcioterv keretében elinditott, 500 milliard forintos Krizis
Garanciaprogram keretében érheté el a kkv-k szamara. [caranTIQA]

t6 kezesség kiterjesztésére a be-
ruhazasi tipusu hitelekre is, ami a
gazdasagi visszaesés kedvezbtlen
hatasait mérsékli a beruhazasok
Osztdnzése dltal — tette hozza.

Az Uj termék feltételeit meg kel-
lett feleltetni az EU-s szabalyozasi
kereteknek, igy a futamidé hosz-
szabbitasat hosszas egyeztetési
folyamat elézte meg az Eurdpai Bi-
zottsaggal, ami végul sikerrel jart:
a Krizis Garanciaprogram kereté-
ben elindulhat a hosszabb lejaraty,
beruhazasi hitelekhez kapcsolodo
kezességvallalés, az ugynevezett
Investment Hitelgarancia is.

A konstrukcio keretében 80
szazalékos kezesseégvallalas ve-
hetd igénybe 90 szazalékos élla-
mi viszontgarancia mellett. A ta-
mogatas maximalis mértéke nem
haladhatja meg a 800 ezer eurdt,
mig a kezessegvallalas maximalis
mértéke 2,5 millid eurd lehet.

Dr. Nagy Robert, a Garantiga

Hitelgarancia Zrt. Uzleti vezér-
igazgatd-helyettese az Uj konst-
rukcié bevezetésével kapcso-
latban elmondta: kifejezetten

a koronavirus-jarvany kedvezétlen
gazdasagi hatdsainak enyhitése
érdekében Iétrehozott Garantiga
Krizis Garanciaprogram elindita-
sakor egyértelm( volt, hogy az

alapkonstrukcio elsésorban a val-
lalkozasok likviditasi problémainak
kezelésében nyujt segitséget.

— Ugyanakkor komoly igény van
a kedvezd feltételek mellett elérhe-

BIZTOS HATTERET TEREMTENEK
A GYORSAN BOVULO KEZESSEGVALLALASI
TEVEKENYSEGNEK

TOKEEMELES
A GARANTIQANAL

MAGYARORSzAG ™= ' A Garantiqa ke-
zességvallalasi aktivitasanak tovabbi
biztositasa érdekében az allamot meg-
illeté tulajdonosi jogokat gyakorlé6 MFB

KISZAMITHATOSAG, KOCKAZATVALLALASI HAJLANDOSAG ES RUGALMASSAG

ELEGEDETT PARTNEREK

rsddése — Osszegzett Rozner Anna.
A Garantigaval egyUttmUkodd pénz-
intézetek vezetdi ugy vélik, hogy a
kezességvallalasi dijak csdkkentése,
illetve a korabban mar megszokott,

MAGYARORszAG — I A Garantiga Hitelgarancia Zrt. megbi-
zasabol atfogo felmérés késziilt a pénziigyi intézmények
koérében: mit gondolnak a piaci szerepl6k a cégrol és a
szolgaltatasairdl? [caranTiQA]

tamogatott
Rézner Anna, a Garantiqa Uzletfej- kozott, hogy maximalisan tajékozottak  konstrukciok Zrt. 10 milliard forintos t6keemelést
lesztési igazgatdja a felmérés kap- a Garantiga konstrukcidi, ajanlatai és Ujra elérhe- hajt végre a tarsasagban. [caranTiqa]
csan elmondta: a Garantigaval folyamatai tekintetében, amelynek & tévé valasa

egyUttm(ikodd bankok vezeti a mun-  okaként a garantigas munkatarsakkal jelentene

kakapcsolatot szoros, bizalmon ala- vald j6 viszonyt, illetve a megfeleld in- még na-

puldnak értékelték. A banki vezetdk a formacids rendszert nevezték meg. gyobb

Garantiga erésségei kozétt a folyama- A valaszadok haromnegyede sze- vonzerét

tos tajékoztatast és a gyors iranymu- rint a Garantiga munkatarsai jellemzé-  a konst-

tatas nyujtasat emelték ki. en konstruktiv javaslatokat adnak egy-  rukciok
— A vélaszaddk szamara a Garan- egy probléma megoldasara, illetve irant.

tiga legfébb értékei a kiszamithato-
sag, a kockazatvallalasi hajlanddsag,
a rugalmasség, de a legkiemelke-
débbnek a garantérintézmény kom-
munikacidjat tartottak. A megkér-
dezett Uzletkotdk ugyanakkor a
megdfelel6 szakmai tamogatast és
konstruktivitast emelték ki leggyak-
rabban — fogalmazott Rézner Anna.
A megkeérdezett banki vezetdk el-
sésorban a személyes konzultaciok
fontossagat és hasznossagat hangsu-
lyoztak mint az informaciogydijtés leg-
fontosabb eszkozét. A megkérdezett
Uzletkotdk tobbsége pedig ugy nyilat-

ugy érzik, hogy személyes, kdzvetlen
a viszonyuk, amit a kdnnyU és gyors
kapcsolatteremtés alapoz meg.

— Fontos része volt a felmérésnek
a Garantiga digitélis fejlesztéseinek,
Uzletmenet-egyszerUsitési torekvései-
nek vizsgalata is: a valaszadok elsdprd
tobbsége kifejezetten pozitivan nyilat-
kozott ezekrdl. Az elektronikus Ugyin-
tézési megoldasok bevezetése komoly
elérelépés; a valaszadok elégedettek a
rendszer minéségével, elény szamukra
a valaszadasi idd lerévidllése, a gor-
dulékenyebb kommunikacio, illetve az
Ugymenetek lebonyolitasanak egysze-

A felmérést

Példatlan dinamikaju bévllést ért el az elmult id6-
szakban az MFB Csoporthoz tartozd Garantiga
Hitelgarancia Zrt., ami azt mutatja, hogy az intéz-
meényi kezességvallalasnak kiemelkedden fontos
szerepe van a koronavirus-jarvany kedvezétlen
gazdasagi hatasainak kezelésében, a nehéz hely-
zetbe kerll6 hazai kkv-k megsegitésében.

Az Uj garanciaprogramok ugrasszertien tovabb
novelik a kihelyezett kezességek volumenét, a no-
vekvd kezességvallalasi portfdlid ezzel parhuzamo-
san a tékemutatok csdkkend trendjét eredmeényezi.

A kezességvallalasi kapacitas fenntartasa érde-
kében a Garantiga tékehelyzetét meg kell erdsite-
ni, ezért az MFB Zrt. az allamot megilletd tulajdo-
nosi jogok gyakorldjaként az allam nevében 10
milliard forint 6sszegl tékeemelést hajt végre.

Ez lehet6vé teszi a kezességvallalasi tevékeny-
ség elmult években tapasztalt gyors ndvekedéseé-
nek tovabbi folytatasat, a kkv-hitelezés béviilésé-
nek tamogatasat.

a Garantiga Hitelgarancia Zrt. megbizasabol a Szazadvég Politikai Iskola
Alapitvany végezte 2020. augusztus 10. és 31. k6z6tt CATI modszer
(telefonos interjuk; 15 interjualany), illetve PAPI modszer (kérdGives
felmérés; 568 valaszado) felhasznalasaval.
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FOLYTATAS AZ 1. OLDALROL

- A garanciaprogramok
komoly segitséget jelente-
nek a koronavalsag nega-
tiv gazdasagi hatasainak
enyhitésében. Mennyire
népszerii most a hitelga-
rancia, és kiknek nyujthat
igazi segitséget?

— A céglink a hazai kkv-hitele-
zés meghatarozod szerepléjeként
évek ota dinamikus bdvilésben
van; ebben az évben 60 szaza-
lekkal is nbvekedhet a garancia-
vallalasi portfélionk, ami batran
nevezhetd kiugréan magas adat-
nak. A hazai intézményi garan-
ciavallalas, igy a Garantiga célpi-
acat is hagyomanyosan a kkv-k
jelentik — a szerzédéseink 70-80
szazaléka mikrovallalkozasok
Ugyleteihez kapcsolodott. Azt
mondhatjuk, hogy a kkv-szektor
hitelezése itthon hitelgaranciaval
jol ellatott volt eddig is (a kezes-
ségvallalasi portfolionk 2015 és
2019 kozo6tt megduplazddott),
de 2020-ban még kedvezébb
feltételek mellett vehetd igény-
be a kezességlnk. Mi azokat a
hazai vallalkozasokat tamogat-
juk, amelyek kezességvallalas
nélkdl nem, vagy esetleg csak
rosszabb feltételekkel jutnanak
forrashoz. Tavaly év végére mar
minden 6todik kkv-hitel a Garan-
tiga kezességvallalasaval valosult
meg. A Gazdasagvedelmi Akci-
oOterv keretében az idén a Ga-
rantiga altal elinditott Krizis Ga-
ranciaprogrammal €s az ennek
keretében éppen a kdzelmultban
elindult hosszu lejaratu, beruha-
zasi hitelekhez kapcsolodo In-
vestment Hitelgarancia konstruk-
cidval ez az arany még tovabb
fog emelkedni.

- Hogyan miikédik a ga-
rancia lehivasa egy cég fi-
zetésképtelensége esetén,
és mennyit all a tartozas-
bél a Garantiga? Milyen
kotelezettsége marad ezt
kovetoen az adésnak a ga-
rantérintézmény felé?

— A folyamat ugy
néz ki, hogy a hi-
telszerz6dés meg-
kotését kdvetéen
kerll sor az intéz-
meényi kezességval-
lalasra: ekkor kerdl
rogzitésre a kezes-
ségvéllalas mérteke.
Ez azt jelenti, hogy
az intézményi kezes-
ségvallalaskor kocka-
zatmegosztas jon létre
a bank, a garanciaszer-
vezet és az adds kozott.
Amennyiben valamilyen
okbdl a vallalkozas a hite-
|6t nem tudja torleszteni,
a hitelszerzédés felmon-
dasra kerul, abban az

K L gare
tk

KIEMELT SZEREPE VAN AZ INTEZMENYI KEZESSEGVALLALASNAK A KORONAVIRUS
OKOZTA GAZDASAGI NEHEZSEGEK KEZELESEBEN

,AZ EREDMENYEK
MAGUKERT BESZELNEK”

INTERJU DR. BUZA EVAVAL, A GARANTIQA HTELGARANCIA ZRT. VEZERIGAZGATOJAVAL !

a kezesseégvallalas mértekeben
teljesit a hitelez6 bank részé-

re. Ugyanakkor ez a hitelszerzé-
désbdl eredd koveteléseket nem
érinti, a behajtasi eljaras targyat
a hitelszerz6désbdl eredd telies
0sszeg megtéritése képezi, az
ados tartozasa teljes egészeben
megmarad. Ami pedig a kezes-
ségvallalas mértekeét illeti: mivel
a Garantiga altal nyujtott kezes-
segvallalas allami tamogatasnak
min&sul, igy a vallalt kezesség
mértéke az EU allami tamogata-
si szabalyai szerint alapesetben
maximum 80 szazalék lehet.
Ugyanakkor a koronavirus-val-
sag miatt hozott atmeneti ren-
delkezések most lehetdve teszik
a maximum 90 szazalékos ke-
zességvallalast is. Emiatt is na-
gyon népszerl a kifejezetten a

DR. BUZA EVA:

A garanciaprogramok a
kockazatmegosztas révén érdemben

jarultak és jarulnak hozza a gazdasagi
aktivitas fenntartasahoz.

valsag negativ hatasainak eny-
hitése érdekében inditott Krizis
Garanciaprogramunk, itt ugyanis
90 szazalékos is lehet a kezes-
ségvallalas mérteke.

- A szamok
titkkrében hogyan
teljesit a Krizis
Garanciaprog-
ram?

— A program kifejezetten a val-
sag negativ gazdasagi hatasainak
enyhitését célozza azzal, hogy
még kedvezdbb feltételekkel teszi
lehetévé a hazai vallalkozasok fi-
nanszirozasat, mint korabban. Az
eredmények magukeért beszél-
nek: oktober végéig a banki part-
nereink tobb mint 380 milliard fo-
rintnyi hitelt helyeztek ki 9000-nél
is tobb szerzédés keretében. A
kezességvallalasi portfolio mérete
megkdzeliti a 335 milliard forintot,
a megkotott szerz8dések 67 sza-
zaléka mikrovallalkozasok Ugyle-
teihez kapcsolddott.

A kereslet oriasi: az 500 milliard
forintos keretdsszeg kihasznaltsa-
ga mar kozel 67 szazalékos, és
mar most latszik, hogy a prog-
ram valészinlleg az eredetileg ki-
tUzott volumen f6I6tt teliesul. Tud-
ni kell, hogy mint ahogy a tobbi
termeékink esetében, igy a Krizis
Garanciaprogram kezessége is
igénybe vehet6 a jegybank NHP
fix és NHP Hajra! refinanszirozasi
programjaihoz. Nagyon beszédes
adat, hogy a kezesség-
vallalashoz kapcsolddd
hitellgyletek kozel 86
szazaléka NHP-for-
rasbdl refinan-
szirozott. Az
eddigi ered-
mények és
a varhato

2

B A céjjaink véltozat-
lanok, és ezek eléré-
séhez rendelkeziink a
megfelel6 eszkozokkel
és tamogatasokkal.

tovabbi dinamika is azt mutat-
ja, hogy a garanciaprogramok

a kockazatmegosztas révén ér-
demben jarultak és jarulnak hoz-
za a gazdasagi aktivitas fenn-
tartasahoz. Konnyd
belatni, hogy valsag
idején az intézmé-
nyi kezességvalla-
las jelentGsége fel-
értékelddik, hiszen
egyre tobb vallalkozas kertlhet
nehéz finanszirozasi helyzetbe,
amin az vjonnan bevezetett ga-
ranciaprogramok és konstrukciok
segiteni tudnak.

- Hogy latja: az érintet-
tek mennyire elégedettek
az Onok altal kinalt konst-
rukcidokkal?

— A Garantiga garanciaprog-
ramjai attekintheték és egysze-
rlek. A kereslet nagy, a banki
partnereink elégedettsége ma-
gas. Ezt mutatja, hogy a nyar
végén a Szazadvég segitségével
készitett felmérés szerint partne-
reink 90 szazalék feletti arany-
ban vennék igénybe Ujra és Ujra
a szolgaltatasunkat. A felmérés
szerint partnereink a f6 eréssé-
glinknek a kiszamithatésagot, a
kockazatvallalasi hajlanddsagot
és a rugalmassagot emlitették
legnagyobb aranyban. Erre mél-
tan lehetiink buszkék, mikdzben
persze jol tudjuk, hogy mindig
van tovabbi tér a fejlédésre.

= Milyen elektronikus
fejlesztések tették gordii-
Iékenyebbé a tevékenysé-
giiket az elmult egy évben?

— A digitalizacio évek ota ki-
emelt prioritast élvez tarsasa-
gunknal, igy idén is folytattuk a
kezességvallalasi tevekenység di-
gitalizaciojat annak szellemében,
hogy a banki adatkommunikacio
telies spektruma elektronikus for-
maban térténhessen. Ez megva-
[6sult: papiralapon mar nem kéz-
lekednek nalunk Ugyletek. Ennek
kdszdnhetden jelentésen csok-
kent az atfutasi idénk, ami most
atlag masfél nap kortl van; a di-

. gitalizacio, a banki partne-

kKkel folytatott info-
kommunikacio
lehetévé

teszi a portfolid tovabbi béviilését.
Az elektronikus kérelembefoga-
dasi rendszert a telies partnerkor
haszndlja, a ,Garantiga Ugyfélka-
pu” rendszer fejlesztése, bdviteése
ezért tovabbra is meghatarozo a
szolgaltatasunkkal valo elégedett-
ség szempontjabdl. A pandémi-
as helyzetben kilonos jelentése-
ge van ennek, hiszen a teljiesen
digitalizalt folyamatunk és maga
a szerzGdeskotés elektronikus
volta is lehetdve teszi az Ugyfe-
lek kiszolgalasat akar home office
munkavégzeésben is. Az akitivi-
tasunk igy folyamatos, ami pe-
dig kifejezetten fontos a jelenlegi
helyzetben. A kozeljovSben még
egy digitalis Ugyfélportal elindita-
sat is tervezzUk Garantiga Direkt
néven. A szolgaltatas igénybeve-
telével az érdekléddk elézetesen
informalddhatnak garanciaképes-
ségukrdl, és igy kereshetik meg a
finanszirozokat. Vagyis az Ugyfél
mar egy elbzetes ajanlattal mehet
majd a bankjahoz.

- Melyek a Garantiqa
kozép- és hosszu tavu cél-
jai?

— Ebben az évben a korona-
virus-jarvany miatt bevezetett
garanciaprogramok ugrassze-
rlien novelik az aktivitasunkat.
Ez azt is jelenti, hogy a ndvek-
VO kezessegvallalasi portfolio a
jogszabalyban meghatarozott
t6kemutatok csokkend trendjét
eredményezi, igy a kezességval-
lalasi kapacitasunk fenntartasa-
hoz a Garantiga t6kehelyzetét
meg kell erésiteni. Ezért az MFB
Zrt. az allamot megilletd tulaj-
donosi jogok gyakorldjaként az
allam nevében 10 milliard forint
OsszegU tékeemelést hajt végre
a tarsasagunkban. Ez lehetd-
vé teszi a kezességvallalasi te-
vékenységlnk ndvekedésének
folytatasat, a kkv-hitelezés bévi-
lésének tamogatasat, a jarvany
gazdasagi hatasainak enyhitését,
és igy hozzajarulhatunk a gazda-
sag Ujrainditasahoz szikséges
forrasok biztositasaban. A célja-
ink valtozatlanok, és ezek elére-
séhez rendelkeziink a megfeleld
eszkozokkel és tamogatasokkal.
Minden olyan hazai kkv mellé
oda szeretnénk allni, amely ké-

pes a fejlédésre. i
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PARTNERSEG | SEGITSEG ES TAMOGATAS

MAGYARORSZAG e

A Budapest Lizing az idei évre piaci stagnalasra
szamitott, a Covid-19 hatasai azonban atirtak a
terveket. A hirtelen j6tt sokk azonban szamos
ajtot is kinyitott, igy példaul uj, a korabbiaknal
sokkal kedvezébb finanszirozasi megoldasok
valtak elérhet6vé. A Budapest Lizing azonnal
felismerte a benniik rejlé lehet6ségeket, és a
harmadik negyedévben mar abszolut értelemben
is névekedni tudott. Medgyesi Attilat, a Budapest
Lizing vezérigazgatodjat és Gigacz Attilat, a vallalat
vezérigazgato-helyettesét kérdeztiik a magyar és
nemzetkdzi piac helyzetérdl és a sikerben szere-

pet jatszo6 tényezdokrol.
[cARANTIQA]

- Mar tavaly év végén le-
hetett latni kedvezétien
folyamatokat a nagyha-
szongépjarmii-szegmens-
ben, igaz a teljes lizingpi-
ac dinamikus novekedést
mutatott. Mit tapasztalt
ebbdl a Budapest Lizing?

Medgyesi Attila: Természe-
tesen mi is érzékeltlk a ked-
vezbtlen tendenciat, hiszen
piacvezetdk vagyunk a nagyha-
szongépjarmi-szegmensben.
Az elmult évek nagyon hataro-
zott fejlédést hoztak, sét kissé
tulftitott is lett a piac, igy inkabb
egyfajta kiegyenlitédésként, az
egészséges szintre
vald visszatérésként
lehet értelmezni a
visszaesést. Erések
és kdzvetlenek az
Ugyfélkapcsolataink,
ismerjuk a vallalatok
pénzUgyi stabilita-
sat, ezért — bar nem
orultink a tendenci-
anak — nem volt okunk nagyon
aggodni.

Gigacz Attila: A truckszeg-
mensen belll az allomanyun-
kat dontéen a kozuti fuvarozast
bonyolitd eszkdzdk, vontatok,
potkocsik képezik. A tavalyi év-
ben a hazai autdipar kezdett el
gyengélkedni, ami viszont kdz-
vetlen hatassal van a szallit-
manyozasra is, hiszen a kozuti
szallitas negyedét az autoipar
biztositja. Ez viszonylag gyor-
san lecsapodott az uj eszkd-
z6k beszerzésén is. Ahogy Attila
is emlitette, nem arrdl van szo,
hogy a fuvarozécégek azonnal
cs6dbe mentek volna, egysze-
rden csak a flottacseréiket vala-
mivel késébbre halasztottak.

kiink is.

= Milyen hatassal volt
ez a tavalyi eredmények-
re, és mik voltak az idei
tervek, varakozasok?

Medgyesi Attila: Tavaly 11
szazalékkal teljesitettlk tul a be-
vételi tervinket, és 13-14 szaza-
lékos részesedéssel tovabbra is
piacvezetdk vagyunk a haszon-
gépjarmd-szegmensben. Ezeket
az eredményeket az idei elsd
negyedévben is tartottuk, igy
nem lehetlink elégedetlenek, f6-
leg nem az el6bb emlitett piaci
folyamatokat is figyelembe véve.

- Marciusban uj vilag
koszontott a vilaggazda-
sagra, igy a lizingpiacra
is. Hogyan élte meg a ma-

" Az elmult idészak
legnagyobb pozitivu-
ma, hogy elérhetové
valtak aj, tamogatott
vagy refinanszirozott
gazdasagvédelmi prog-
ramok, amelyek oriasi
lehetdséget jelentenek
bizonyos iparagaknak
és ezen keresztiil ne-

sodik negyedévet Buda-
pest Lizing?

Medgyesi Attila: Mint min-
den mas szektort, minket is
sokként ért a hatarok lezarasa,
hiszen révid tavon akadozott a
kdzuti nemzetkozi aruforgalom,
hosszabb tavon pedig a kul-
foldi turizmust érintette kedve-
z6tlenUl. A hazai arufuvarozast
egyébkeént is gyengébb kondi-
cioban érték a jarvany hatasai,
egyre kevésbé birjak a kialakuld
arversenyt: a kelet-eurépai cé-
gek alacsonyabb vallalasi arakon
mukddnek naluk, ez pedig egy
extrém arérzékeny szegmens.
Nem véletlen, hogy
példaul a masodik
negyedévben t6bb
mint 60 szazalékot
esett vissza a for-
galomba helyezett
nagyhaszongépijar-
muvek szama Mas
termel8eszkdzoknél
€z nem volt ennyire
latvanyos, sét a mezdgazdasagi
gépek esetében alig latszottak
meg a negativ hatasok. Regota
azon dolgozunk, hogy diverzifi-
kalt portfdliot épitstink, ennek
hala pedig nem vagyunk ki-
szolgéltatva egyetlen iparagnak
sem, ezért nem vagyunk pesszi-
mistak a jovére nézve.

- Latnak valamilyen po-
zitivumot is az elmult idé-
szakban?

Medgyesi Attila: Az eimdlt
idészak legnagyobb pozitivu-
ma, hogy elérhetévé valtak uj,
tamogatott vagy refinansziro-
zott gazdasagvédelmi progra-
mok, amelyek driasi lehetéséget
jelentenek bizonyos iparagak-
nak és ezen keresztll neklnk
is. Ezek kozul is kiemelkedik az
NHP Hajra! és az EXIM Kareny-
hité program; utdbbit mi kinaltuk
elészor a piacon Ugyfeleinknek,
és szinte azonnal slagertermék-
ké valt, olyannyira, hogy ez telje-
sen megvaltoztatta a harmadik
negyedévink kilatasait.

Gigacz Attila: Oridsi igény
lett olyan szolgaltatasokra, ame-
lyek az otthoni munkavégzés és
az Uj életforma igényeit igyekez-
nek kielégiteni. A kuldénbdzd kis-
kereskedelmi futar- és hazhoz
szallitd cegek oriasit fejlédhet-
tek ebben a néhany hdonapban.
Ez valamelyest fellenditette a
kishaszongépjarmu-eladasokat,
de ez természetesen nem tudta
ellensulyozni a nagyhaszongép-

A SZELSOSEGES PIACI VISZONYOK KOZOTT A HARMADIK NEGYED

AZ UGYFELEI

HELYZETBEN S

BN mebcyEesi ATTILA:
Fontos, hogy ilyen kritikus

idészakokban is gyorsan, mégis

az ugyfeleink is.

jarmuvek esetén tapasztalt visz-
szaeseést.

= Mik voltak a harma-
dik negyedévre vonatkozé
varakozasaik, és ezek mi-
lyen iranyba valtoztak?

Medgyesi Attila: Teljes za-
var volt a piacon. Ha mar gép-

@

megfontoltan dontsiink. Mi és

jarmdvekrdl beszéllink: mindenki
behuzta a kéziféket. Azt bizto-
san lattuk, hogy egy csapas-

ra nem fog helyrealini a piac, de
megtippelni is nehéz volt, hogy
a szamtalan, fuvarozast, sze-
mélyszallitast dontéen befolya-
solé iparag hogyan fog kilabalni
a helyzetbdl. Raadasaul, ahogy

emlitettem, szamos kedvezétlen
hatas volt mar a jarvany elétt is.
Amikor azonban értesUltink az
Uj gazdasageélénkitd programok-
rél, gyorsan felismertlk, hogy
mekkora potencial rejlik bennik.
Oriasi eréforrasokat dsszponto-
sitottunk arra, hogy minél gyor-
sabban be tudjuk épiteni azokat
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BEN ISMET NOVEKEDESI PALYARA LEPETT A BUDAPEST LIZING

NK MINDEN

7ZAMITHATNAK

a kindlatunkba és ajanlani tud-
juk az Ugyfeleink szamara. Sze-
rénytelenség nélkdl allithatom,
hogy az NHP Hajral esetében is
nagyon gyorsak voltunk, de az
EXIM Karenyhitét mi vezettik be
messze a leggyorsabban a pia-
con. Mindkét konstrukcio rendki-
vUl kedvezd feltételekkel érhe-

t6 el, igy azt gondoljuk, hogy a
stabil pénzigyi helyzetben lévé
Ugyfeleink komoly versenyelény-
be kerlilhetnek, ha most élnek
ezekkel a kinalkozé
finanszirozasi lehe-
téségekkel. Ugy tU-
nik, hogy a szami-
tasaink bevaltak, a
piac visszaigazol-
ta a torekvéseinket,
és a gazdasagélén-
kit6 programokban
0sszesen tébb mint 20 milliard
forintnyi allomanyt helyeztink ki
kdzel 700 szerzddés keretében
az elmult 2-3 honapban.

ra haztuk.

- Ez csak szépségta-
pasz az idei eredménye-
ken, vagy valés noveke-
dést hoztak a tamogatott
termékek?

Medgyesi Attila: A harmadik
negyedévben év per év alapon
valés ndvekedést értlink el, ezért
kijelenthetem, hogy Ujra erés6-
dé palyara alltunk. Erre a gyors
visszapattanasra talan egyikink
sem szamitott, de ugy tlnik, j©
dontést hoztunk, amikor ekko-
ra hangsulyt fektettink a tamo-
gatott programok bevezetésére.
Szamszerlien ez azt jelenti, hogy
minden szegmensben kétszam-

,»Ugy tiinik, hogy a szamitasaink
bevaltak, a piac visszaigazolta

a torekvéseinket, és a
gazdasagélénkité programokban
osszesen tobb mint

20
milliard
forintnyi

allomanyt helyeztiink ki kozel

700
szerzodeés

keretében az elmiilt két-harom
hénapban.”

[ /] Ujfent bebizonyo-
sodott, hogy helyes
volt a hosszu tavua

és bizalmas partner-
kapcsolatokra torek-
vo uzleti stratégiank,
iigyfélkapcsolatainkat
ebben a nehéz szitua-
cioban még szorosabb-

jegyl a piaci részesedéslnk, és
a nagyhaszongépjarmUvek ese-
tén tovabb erdsitettik piacvezetd
pozicionkat.

- Mit hoz az utolsé ne-
gyedév?

Gigacz Attila: Erre nagyon
nehéz valaszolni, minden attol
flgg, hogy a virus hogyan visel-
kedik, milyen dontések szllet-
nek a jarvany megfékezésére,
lesz-e biztonsagosan mikodd
és nagy tdmegben
hasznalhaté vakci-
na, és mindezek ho-
gyan hatnak majd a
gazdasagra. Sok a
bizonytalansag, de
egy biztos: igyek-
szlnk tartani az el-
mult 3-4 hénap jo
formajat, annak ellenére, hogy
ez rengeteg klilsé tényez6tdl is
flgg. Nem valdszinU, hogy par
nap alatt megoldddnak példaul
a hazai fuvarozé cégeket érin-
té problémak, ahogy a kulfél-

di turistak is csak lassan fognak
visszatérni az orszagba. Az em-
berek igyekeznek kicsit vissza-
fogni a koltéseiket, tartalékolni,
igy elképzelhetd, hogy az Unne-
pi id6szakban sem lesz akkora
az aruforgalom, mint korabban.
lgaz, az e-kereskedelem minden
bizonnyal nagyon fog porégni.
Tovabbra is az a célunk, hogy a
piac felett tudjunk teljesiteni.

- Mi a legfobb tanulsaga
a jarvanyhelyzetnek; mik
azok a megoldasok, ame-
lyeket érdemes atmenteni
a rendes miikdodési rendbe?

Medgyesi Attila: Ujfent be-
bizonyosodott, hogy helyes volt
a hosszu tavu és bizalmas part-
nerkapcsolatokra torekvd Uzleti
stratégiank, Ugyfélkapcsolatainkat
ebben a nehéz szituacidban még
szorosabbra hiztuk. A vallala-
tok szamara megint bizonyitottuk:
az ugyfeleink minden helyzet-
ben szamithatnak rank. Fontos,
hogy ilyen kritikus idészakokban
is gyorsan, mégis megfontoltan
dontsink. Mi és az Ugyfeleink is.
Ehhez pedig remek alapot bizto-
sit az driasi mennyiségl adat és
azok helyes kielemzése. Tovabb-
ra is torekedni kell az egészséges
és diverzifikalt portfdli¢ kialakita-
sara a megfeleld kockazati szin-
tek megtartasaval. Ebben nagyon
jol allunk, Ggyfeleink kdzel 75 sza-
zaléka példaul nem élt a morato-
rium adta halasztas lehet6ségével
sem. Nagyon sok, a mikade-

W

M cicacz ATTILA:

Sok a bizonytalansag, de egy
biztos: igyeksziink tartani az

elmuiilt 3-4 hénap j6 formajat.

sUnket érintd digitalizacios pro-
jekt volt a cs@ben a jarvany elétt,
ezek pedig most kiemelt figyel-
met kaptak. Ezeket mindenkép-
pen folytatnunk kell, hiszen latjuk,
milyen oriasi hatékonysagnoveke-
dest lehet elérni az uj technoldgi-
ak bevezetésével. Folyamatosan
figyelnUnk kell a kinalkozo lehets-

@

ségeket, és az EXIM Karenyhit6

programhoz hasonléan azonnal

kell Iépndnk, amint meglatjuk va-
lamiben a fantaziat.

Gigacz Attila: En is a portfo-
io szinesitését és a kulsé hata-
soknak valo kitettség csokken-
tését emelném ki. Szamos olyan
terllet van, ahol a lizingkonst-

rukciok sokkal életképesebbek,
mint mas megoldasok. Nagy po-
tencial van példaul az automa-
tizalt logisztikai rendszerekben,
raktarozasban vagy a kulénb6z6
gépsorok robotizacidjaban is. Ki-
emelt figyelemmel kisérjuk eze-
ket, és folyamatosan keressUk
az Uj lehetdségeket.
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MAGYARORSZAG == : Az Uzleti életb(-.‘_l;~
visszafogott, klasszikus ékszerviselet a j
Mig a n6knél hosszu ideig elfogadott szabaly volt,

hogy hét ékszernél nem szabad tébbet viselni, ad
dig a férfiak esetében nincsen ilyen iranymutatas.

gylird, egy nyaklanc és maximum egy karkoto.
[cARANTIQA]

SN - 3 -“‘.
€g mindig a
jellemz6.

— A pénzlgyi

életben a kiné-

zet kulonosen

fontos, hiszen

a kllsének is

megbizhato-

sagot, maga-

biztossagot kell

sugallinia. Itt ta-

lan fokozottan igaz

a kevesebb néha tobb

elve — ad némi altalanos ,busi-
ness look-tampontot” Schiffer
Mikios stilustanacsado.

SZEMELYES UGYEK

A visszafogottsag az ékszerre,
az orara is vonatkozik. A torté-
nelem soran sokat valtoztak az
ékszerviselési szabalyok, egykor
a rangra, a tarsadalmi hierarchi-

aban betoltott hely-
re lehetett kovet-
keztetni egy-egy
ékszer alapjan,
ma inkabb kiegé-
szitékent viseljik
azokat.
1= A férfiaknal az
ékszer személyes
Ugy: A ndkkel ellentét-
ben 6k nem,véaltogatjak az
ékszereiket az aznapi Oltdzékik-
hoz igazitva, hanem altalaban al-
landé darabokat viselnek, vagyis
a kedvenceiket —~ osztotta meg
tapasztalatait Schiffer Miklos.

A stilustanécsadé azonban
hozzatette: természetesen k-
l6nleges alkalomra mast vesz-
nek fel, és ilyenkor elSkertil.az
elegans mandzsettagomb vagy

HITELGARANCIA

ORA-EKSZER | GNAZONOS UZENETEK

© az exkluziv bérszijas ora is.

Az ékszer-kategoridba tarto-
zik az Uzletembereknél egy szép
alaird toll is vagy egy nemesfém-

6l késziilt pénzcsipesz. A férfi-

S £ ¥ ¥ {rE ks . ak jellemzéen személyiseégikhoz
Rajuk az a jellemz6, hogy a kedvenc darabjaikat J '

hordjak, ami a legtobb esetben egy szép o6ra, egy

“valasztanak ékszert, am a pénz-
tarca vastagsaga és az élet-
helyzet is meghatarozza,

_mit viselnek. Es arrdl se

- feledkezzlnk meg, hogy

- az ékszer remekbefek-

tetés is lehet!

- A mai vilag egyfe-
161 elszemelytelenedett,
masfeldl az individuali-
tas egyre fontosabb,
éppen ezért felérté-
kel6dtek a személyes
darabok. Azt javas-
lom mindenkinek, hogy
olyan ékszert valasszon,
ami a szemeélyiségéhez a
legjobban passzol, ami az
Uzenetrendszerével azonos
— gjanlja a szakember.

NINCSENEK

SZABALYOK...

VAGY MEGIS?

Régen léteztek olyan szabalyok,
hogy az aranyat ne keverjik az
ezUsttel, vagy egy nén egyszer-

iGY INSTRUAL AZ ISMERT ES ELISMERT EKSZERTERVEZO

,GONDOIJUK TOVABB,
DE NE ESSUNK TULZASBA!”

MAGYARORSZAG — M ,, Az ékszer kortalan, nem hia-
ba vadasznak a fiatalok a nagysziil6k régi pecsét-
gylrlire, ami most oriasi divatként tért vissza, az
idésebb generacio pedig batran valaszthatja a
feliratos darabokat” — kezdi Meran Grisel ékszer-
tervez6, majd hozzateszi: az ékszernek alkalmaz-
kodnia kell a hangulatunkhoz, a stilusunkhoz vagy
a képviselt szinvilagunkhoz. [caranTIQA]

— Ezt megtehetjuk az adott al-
kalomhoz illéen, feltlinéen, na-
gyobb szabasu lancokkal, maxi
gyongysorokkal, nagyobb fll-
bevaldkkal, kilénleges divaték-
szerekkel, vagy diszkréten, apro,
finoman meg-
csilland dra-
gakovekkel,
egymassal 6sz-
szekombinalt
vékony lancok-
kal, apré meda-
lokkal — mondija.
Azt, hogy ki-
nek mi all jél, ne-
héz meghataroz-
ni, hiszen a ruha is
rengeteget szamit,
de arra érdemes
figyelni, hogy ha
nagyon min-

tas az oltozek, akkor a ruhazat-
hoz — kortdl fuggetlenul — jobban
passzol valami lagyabb, visz-
szafogottabb, kecsesebb darab.
A kbzépkoru holgyek esetében
példaul egy épphogy latszo, fi-

i nom, vékony szett
igazan elegans le-
; . het. — A jelenlegi
i . trend azt diktal-

ja, hogy gondoljuk

Meran
Grisel

fovabb, de ne esstink tulzasbal
- hangsulyozza a Grisea ékszer-
marka megalmoddja.

Ha valaki igazan tartés ékszert szeretne, sajnos a ne-
mesfémek esetében is oda kell figyelni bizonyos dol-
gokra, féleg a sorozatgyartott, kommersz termékeknél:

Schiffer Miklés

¢

re maximum hét ékszer lehet, de
ma mar nincsenek ilyen eldira-
sok. Egyes kulturakban teliesen
elfogadott, hogy a férfiak szi-
nes kovekkel kirakott ékszere-
ket viselnek, a magyarok viszont
ennél joval konszolidaltabbak.
Schiffer Miklos szerint nem is
baj, f6leg az Uzleti vilagban jelent
ez elényt.

Egy komoly Uzletembernek
ugyanis az oltdzéke a névjegye.
Es bér szigoru értelemben vett
ékszerviselési szabalyok nincse-
nek, azért van valami, amit illik

tiszteletben tartani: ha a mun-
kahelyen vannak erre vonatko-
70 belsd szabalyok.
— A klasszikus 6lt6zko-
des teren a pénzlgyi vilag az
utolso bastya: egy banknal,
nemzetkdzi pénzigyi vagy
t6zsdei alkusz oriascég-
nél iratlan szabaly az Uzleti
viselet. Mig peldaul a ze-
nei vilagban a muveszek
extrém viseleteikkel tinnek
ki, addig az Uzleti életben a
Tézsdecapak Michael Dougla-

Se a példakeép — élt frappans

hasonlattal Schiffer Miklos.

(’

Figyelem: a bizsut jobb elkeriilni, a nemesebb
anyagokbol késziilt ékszerek azonban batran viselhe-
t6k, beleértve a dizajnerkollekciokat is! Menjlink biz-
tosra, a klasszikus stilussal nagyot nem tévedhetiink!
Tovabbi tippek, tanacsok:
https://www.facebook.com/SchifferMiklosStilus/

FOTO: SCHRAM ANDRAS

Manapsag héditanak a ba-
ba-mama, a vésett szbveges,
datumos, egyedi koordinatas,
ujjlenyomatos, asvanyos éksze-
rek. A nemesfémek és draga-
kovek tovabbra is 6rok értéket
képviselnek: sokkal tartésabbak,
a szépseguk pedig megkérddje-
lezhetetlen.

— A divatékszerek tobbsége a

medfizethetdsége okan azonban
tovabbra is bizsu, de legalabb
az emberek elkezdtek figyelni
arra, hogy azokbdl is tervezdi,
dizajnerdarabokat vasaroljanak.
Fontosabb szamukra a tudatos
termékvalasztas, hogy ismerjék
a marka mogott lévd készitét.
A tervezék sokféle alapanyagot
hasznalnak: bdr, textil, plexi, ke-
ramia és — a természettu-
datossag jegyében
— Ujrahasznositott
anyagokat is —
emeli ki a Meran
Grisel.

— A slow fa-

probalok hatni a vasarléimra,

€s szerencsére azt latom, egyre
fontosabb az embereknek, hogy
az eékszertknek legyen torténete
— mondja a szakember.

a hajszalvékony, alacsony karatszamu vagy uregesen
kikdnnyitett ékszerek lehet, hogy olcsébbak, de sokkal
érzékenyebbek, a tulzottan vékony gydr(k, lancok pedig
kénnyen deformalédhatnak, hamar kikopnak.

shion trendje is inkabb
arra 6sztonzi az embe-
reket, hogy vasaroljanak
kevesebbet, de mindsé-
git! Tervezdként én is ezzel
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AMIKOR AZ ORAGYUJTES
SZENVEDELLYE VALIK

EGYSZER CSAK BEUT

MAGYARORszAG —= I8 Erdemes ritka, régi, kiilon-
leges orakba fektetni? Az dragyiijtés csak egy
hobbi, vagy jo befektetés is lehet? Egyaltalan,
mit lehet szeretni az 6rakban? Tébbek k6zo6tt
ezekrdl is kérdeztiik Orosz Gabor oraszakértét,
Kisa Gabor pedig arrél mesélt, hogyan lett az
orosz orak gylijtdje. [caranTiQa]

,Oramanias” - a kifejezés a
szakértd és a gyUijtd szerint is
lehetne sértd, persze, lehetnek
olyan esetek, amikor valdban
megallja a helyét. A Nyaradon
él6 Kisa Gabor hosszu évti-
zedekkel ezel6tt talalkozott az
elsd orosz kardrajaval, altala-
nos iskolasként a keresztapjatdl
kapta. Késébb egy érassal be-
szélgetett egy jot az Uzletében,
majd azt vette észre, hogy hét-
végén a piacokon mar az ora-
kat is lelkesen keresi és kutatja.

(SSZETARTO
KOZOSSEGBEN

,TObb mint haromszaz éram
van mar, 98 szazaléka orosz.
Poljot, Raketa, Vosztok markaju-
ak” — meséli Kisa Gabor, aki 12
éve rendszeresen megszervezi
az orosz oragyUijték talalkozo-
jat is, ahova ma mar az orszag-
hataron tulrdl is érkeznek. Olyan
Ora pedig mar nem is létezik,
amire régota féj a foga. ,A Ra-
keta ébresztés automata kardra
olyan ritka, mint a fehér hol-

|6. Nem is készUl sok beldle, az
értéke pedig milliés” — mondja
Kisa Gabor, aki azt tapasztalja,
hogy sok oragy(ijté él hazank-
ban, és a kdzosség Gsszetarto.

A TREZOR TITKAI

Orosz Gabor ugy Véli, az dra
intim dolog. ,Ruha alatt hord-
juk, a sajat bérinkon, nem a
kllvilagnak szdl, és ezért a leg-
tobb gyUjté maganak gydiit,
nem a kulvilagnak, hogy azt
masok lassak” — magyarazza.

Az draszakértd szerint ora-
kat gyUijteni éppen olyan, mint
bélyeget vagy egyéb mast, igy
Orosz Gabor is ¢va int attol,
hogy ezt a szenvedélyt mania-
nak nevezzik. A mania ugyan-
is betegség. S hogy mi kell
egy gyUijtének? ,El6szor is kell
hozza egy vastag pénztarca és
az, hogy 6romet okozzon neki
a gyUjtés. Maga a szerzés fo-

lyamata, az alkudozas, a be-
cserkészeés, vagy egyszerlien
csak megtalalni azt a dolgot,
ami tetszik. Raadasul sokszor
egy gyljtét mar az is 6réom-
mel tolt el, hogy akarmerre jar
a vilagban, tudja, hogy otthon
a trezorban milyen dolgai van-
nak” — magyarazza a Watch De
Luxe szakértdje.

MINDENKINEK MAST JELENT
Orosz szerint az éraknal is az
els6 darab az, ami érdekes. Az
ember megkapja a nagyitdl,

vagy 6rokli az apukatdl, és bein-
dul valami.

,Valakinek az a lényeg, hogy
ot méterrdl lassak, hogy ezt
megteheti. Van, aki meg azt
mondja, hogy az a j6, ha csak
a hozzaérték tudjak, a tobbi-
ek azt hiszik, hogy csak egy
kdzdnséges dra van a kezén”
— mondja Orosz Gabor, aki azt
is elarulta: ismer olyan lgyve-

Idében elkezdte

det, aki mas ruhat és érat hord,
ha blndzékkel targyal és mast,
ha Uzletemberekkel. ,De lattam
olyat is, hogy az ember masfél
évig kuporgatott, sporolt, hogy
megvegyen egy orat, kbzben
albérletben él, semmije nincs

— ennyire vonzo tud lenni egy
markaneéy, a luxus. Na, talan ez
a mania, amit valéban kezelni
kellene” — tette hozza.

il htasin il itinad”

Mondd,
te mit valasztanal?

FEM- VAGY BORSZiJ? SPORTOS VAGY ELEGANS?
MILYEN ORAT VISELJUNK?

IDOPRESBEN

MAGYARORSZAG —= I8 TObb mint szaz éve, 1911-ben
jelent meg az els6 karodra, és mindezt egy piléota-
nak kdszénheti a vilag. Egy dolog talan azéta sem
valtozott: ugy tartjak, egy férfi karjan mindig ott
van egy ora. De milyet valasszunk? Schnell Viktor
stylist minden lényeges kérdésiinkre valaszt adott.

[cArRANTIQA]

»A napjainkban megszamlalha-

tatlan formaban és mindségben
csabitd kardra kialakulasat egy-
szerre inspiralta a technikai fejl6é-
dés, a pontossdg iranti szlikség,

valamint a kor esztétikai és tarsa-

dalmi szempontjai” — kezdi meg-
kereséslinkre Schnell Viktor.

,AZ €lsd kardra megjelenése a
Cartier nevéhez kéthetd. Az 1847-
ben alapitott, elsésorban luxusék-
szerekkel és -orakkal foglalkozd
vallalat 1904-ben mutatta be San-
tos nevU drajat, amit Louis Cartier
j6 barétjanak, Alberto Santos Du-
mont-nak készitett. Azonban a férfi

nehezményezte, hogy pildtaként ké-
nyelmetlen a haszndlata, igy 1911-re

elkészllit az elsé Santos kardra.”

A KARORA ARULKODIK

A kardra az elmult évszazadban

az oltozkoddés egyik fontos pilléré-

vé nétte ki magat. Noha ma mar
az okoseszkozok szinte mind-
egyike pétolhatja, egyeldre a tu-
datalattinkban ott az Uzenet: egy
komoly férfi orat visel.
,Manapsag rengeteg opciod
kdzUl valogathatunk mind funk-
cio, mind esztétikai szempontok
tekintetében” — folytatja Schnell.
»A letisztult darabok kénnyebben
—hivalkodas nélkul — illesztheték
mindennapi viseletlinkhoz, de ha

kerllni szeretnénk az indokolatlan

feltlinést, akkor szintén egy ilyen
darabot valasszunk!”

ALKALOMHOZ ILLOEN
De bdérszijjal vagy fémmel? Au-
tomatat vagy digitélisat? Az dra-

@

valasztasnak nincs aranyszaba-
lya. A személyiségunk, izléstink
is befolyasolja a valasztasunkat.
,Rangosabb eseményekre, pro-

minens tarsasagba valasztha-
tunk a hétkdznapitdl eltéré anya-
gu, megjelenésU kardrat is. Egy
Jaquet Droz, Ferdinand Berthoud
darab tokéletes valasztas lehet”
— mondja az iratlan draviselé-

si szabalyok kapcsan a stilusta-
nacsado. ,Ha pedig hangsulyozni
szeretnénk, hogy kulénleges az
izléstink, a mai trendeknek meg-
feleléen egy Devon Works, Jacob
& Co. vagy MB&F ¢érat csatoljunk
fel” — folytatja Schnell, és hozza-
teszi: egy farmer-zakd kombinaci-
ohoz egy bdrszijas éra is megfe-
leld valasztas.

NEM MINDEGY,
MIRE HASZNALJUK
Manapsag azonban nem mehe-
tlnk el sz6 nélkll az okosorak
mellett sem.

,Ezek praktikusan egyesitik
a kardra eredeti funkcidjat a 21.
szazad technikdja altal elérhetd
személyes és személytelen prak-
tikummal” — mondja Schnell. Ter-
mészetesen sokan a telefonjuk
gyartéjanak termeékeit szerzik be,
ha okosorat valasztanak, de mar
a presztizsmarkak is igyekeznek
piacra dobni a sajat termeékeiket,
igy a 160 éves Tag Heuer Con-
nected névre hallgaté okosodraja-
nak mar a harmadik generacio-
ja is kaphato, kordlbelll 1,2 millid
forintért.

De akkor mit valasszunk?

,DONtsUK el, eszkdzként vagy
diszként, ékszerként szeretnénk-e
hasznalnil A batorsagunknak, nyi-
tottsagunknak is nyugodtan en-
gedhetlink teret a valasztasnal,
no meg a pénztarcanknak, ami
a mindségre is hatassal van” —
mondja Schnell Viktor.

»yAz rendben van, hogy van valakinek egy szép, draga
oraja, de azt azért mindenhova ne vegye fell Mar csak azért is,
mert a draga oraknak a szervize is draga lesz... Nem ritka — f6leg
hoélgyeknél — az a megoldas, hogy olyan érat vasarolnak, amely-
nek cserélhetd a szija. Ez azért j6 megoldas, mert anélkil tudjak
a holgyek a ruhdjuk szinéhez igazitani a viselt modellt, hogy tébb
darabra is koltenitk kellene” — ad egy Ujabb szempontot az érava-
lasztashoz Tilly Zoltan, a Tilly érakereskedés tulajdonosa.




81 Il. SZAM | 2020. DECEMBER

HITELGARANCIA

ORA-EKSZER | AZ ALKOTAS SZEPSEGE

LUXUS, EGYEDISEG, ELTOKELTSEG - EGY MAGYAR ORAKESZITO MESTER VALLOMASAI

NINCS LEHETETLEN!”

FOLYTATAS AZ 1. OLDALROL
- Onnek van mar sajat

Bexei oraja?

— Bevallom &szintén, hogy

meég nem volt idém elkésziteni a
sajat éramat, de az biztos, hogy

csakis Bexeit hordok majd.

- Honnan jott az otlet,
hogy drakészitéssel foglal-

kozzon?

— A legmeghatarozébb moti-
vacio talan az volt, hogy a nagy-
apam és az édesapam is oras-
mesterként dolgozott. Igaz, 6k
Orajavitassal foglalkoztak, mig
engem els6sorban az orakeszi-
tés, a finommechanika érdekelt.
Gépészmérndkkent megvolt az
alaptudasom, amit autodidak-
ta mddon tovabbfejlesztettem:
rengeteg kdnyvet vasaroltam és
olvastam. Edesapam gy(ijtotte
is az orakat, ezért fiatalon tobb
eurdpai muzeumban jartam, igy

ezek Osszeségeben inspiral-

tak arra, hogy 2003-ban elke-
szitsem az elsé miniatdr asztali
éramat. Ot évvel késébb pedig
elérukkoltam az elsé karoram-
mal, amelyre két okbdl is nagyon
blszke vagyok: a Primus harom-
tengelyU tourbillon Magyarorszag
elsd kardraja, mig a haromten-
gelyU tourbillon karorak kézott a

vilagon a harmadik.

- Ha jol tudom, ez volt

az els6 Bexei markanév

BECSEI ARON:
Kimondottan
szeretem a kihivast
jelento feladatokat.

alatt futé ora is. De miért
pont Bexei? Mit jelent a
markanév?

— A névvalasztasnal minden-
képpen szerettem volna, ha sze-
rephez jut a Becsei csaladnév.
Valahanyszor kulféldon jartam,
mindenkinek meggydilt a baja a
,CS” betlvel, és csak Mr. Bexe-
inek hivtak. Igy kézenfekvé volt,
ha egy nemzetkdzi markat sze-
retnék, a Bexei lesz a legjobb
valasztas. A védjegylnk egyér-
telmUen a kézmdlves munka és
a szigoru svajci orakészitési sza-

- Tobb tizmillié forintot
éro miialkotasok keriilnek
ki a kezei koziil. Hogyan
késziilnek ezek az unika-
lisnak szamité karérak?

— Minden a tervezéssel kez-
dédik. Az elmult évszazadok
hagyomanyaibdl meritek Otle-
teket; nagy hatassal voltak ram
a muzeumokban latott remek-
mdvek, és természetesen fo-
lyamatosan figyelem az aktua-
lis trendeket is. Sokaig a ,minél
nagyobb, annal jobb” volt a di-
vat, ma viszont a kisebb 6rak

azonban lehetetlenné tenné a
rugalmassagot, a valtoztathato-
sagot és az alacsony példany-
szamot.

- Am az On érait ép-
pen az teszi kiilonlegessé,
hogy nem tucatdarabokrol
van sz6. Mennyi munkat
jelent a miihelye szama-
ra egy-egy karora elkészi-
tése?

— A kezdet kezdetén még
mindent egyedul csinaltam, de
ma mar ez maskeéppen van:

az ora eqgy ekszer, aminek az ¢
személyiségét kell tikroznie. Az
orat teliesen az igényeire tudom
szabni, 6rommel veszem a ja-
vaslatait, dtleteit. Kimondottan
szeretem a kihivast jelentd fel-
adatokat, ezért azt mondanam,
hogy szamunkra nincs lehetetlen
kérés. Altaldban aprobb finomi-
tasokat szoktam javasolni, mert
az a célom, hogy olyan ora szU-
lessen, ami nemcsak a megren-
deld szivének kedves, de én is
blszkén vallalom.

- Szebbnél szebb, kii-
Ionlegesebbnél kiilonlege-
sebb karorak fiizé6dnek a
nevéhez. Van kedvence?

— Mindegyik munkamra blsz-
ke vagyok, de talan az elsé
oram a legemlékezetesebb. Egy
angol komolyzenész Uriember
rendelte meg, aki az elsd perc-
t6l kezdve vakon bizott bennem,
pedig akkor még nem voltam is-
mert orakeszitd. A szdgletes tok-
fazonu karorat egy egyedi terve-
zésU, sajat készitésu fadobozban
adtam at neki személyesen. A
masik nagy kedvencem a ,Vox
Vinum”, egy 19. szézadi zsebo-
ra ujjaszlletese. Mivel a megren-
delé a borok nagy rajongdja, a
diszitést szl6furt- és szbldlevél-
motivum adja, f6 éke pedig egy
1,2 karatos gyémant. Természe-
tesen itt sem hianyozhatnak az
arany és ezUst alkatrészek.

- Eddig hany orat készi-
tett? Van-e beléliik Ma-
gyarorszagon, és altalaban
kik a megrendelé6i?

— Egyelére még nem értik el
a husz darabot. Itthon, tudo-

rendelot
maximalisan
partnerként
kezeljiik, hiszen

az ora egy ékszer,
aminek az 6 személyiségét

kell tiikroznie.

Garantic/o

balyoknak is megfelel6 mindseg.
Mar az elsé éramnal szem
elétt tartottam — az egye-
diség mellett — a ma-
gas minéséget, amit
a Svajci Flgget-
len Orakészi-
ték Akadémia
tagjaként el
is varnak té-

szamitanak annak. En ennek
Uléndsen orilok, mert az iz-
ésemhez ez all kdzelebb. Az
elsé éramnal biztos voltam ab-
ban, hogy nem akarok kor ala-
U format. Ez az elképzelés
egyes kulfoldi gydjtéknek is na-
gyon megtetszett, igy 6k lettek
az els6é megrendel&im. Fontos,
ogy a munka a vasarlo kéré-
sére és vele kdzosen zajlodjon.
Az dra minden egyes eleme a
Uhelylnkben, kézzel lefinomit-
a készul. Mivel évente csupan
4-5 orat ,gyartunk”, ezért nem
udunk alkatrészeket rendelni
a svajci nagy orakeészité muihe-
yektdl, mert szamukra csak a
sokezres tétel az érdekes. Ez

IMPRESSZUM

négy kolléga segiti a munka-
mat. Ennek kulénosen orulok,
mert igy végre Ujra jut idém a
tervezésre, és jobban el tudok
mélyedni egy-egy Uj formavilag
megalkotasaban, illetve az egye-
di mechanikai megoldasokban,
érdekességekben. Az alapmo-
dell elkészitése minimum egy-
éves munka, hiszen nagyon ap-
rolékos feladatrdl van szo.

- A megrendelé mennyi-
re szélhat bele a munka-
ba, milyen extrakat kérhet,
és mi az, ami mar nem tel-
jesitheto?

— A megrendelét maximali-
san partnerként kezeljuk, hiszen

masom szerint, egyetlen Bexei
kardra van, zdmében a Ta-
vol-Keletre, Nyugat-Eurépaba
és az USA-ba kerlinek az ora-
im. A legjobban annak 6ruldk,
ha hordjak az ¢éraimat, de so-
kan vasarolnak beldlik befek-
tetési célbal is. Az drarajongok
kiallitasokon kézbe is vehetik a
munkaimat, de interneten is ol-
vashatnak roluk. A kdzdssegi
médiaban szintén talalkozhat-
nak vellk, példaul az Instagra-
mon, ahova a boldog o¢ratulaj-
donosok szivesen posztolnak
fotokat. Az alapmodell ara 20
millio forintnal kezdddik, mig a
legdragabb oraink ara ennek 6t-
szOréseénél.
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